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ОПРЕДЕЛЕНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ЭФФЕКТИВНОСТИ И ЭКОНОМИЧЕСКОГО ЭФФЕКТА ЭКСПОРТА ТОВАРА, А ТАКЖЕ КАЧЕСТВА ЭКСПОРТНЫХ КОНТРАКТОВ
В настоящее время не существует единой признанной методики оценки экономической эффективности и экономического эффекта экспорта товара.

В работе [1] в качестве показателей экономической эффективности экспорта товара предполагается использовать базовый Ээб и альтернативный Ээа коэффициенты эффективности экспорта, определяемые из выражений
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где Вэ – выручка от экспорта товара в гривневом эквиваленте, грн.;

Зэ – полные затраты на производство и экспорт товара, грн.;

ВПэ – валовая прибыль от экспорта товара, грн.;

ВПв – валовая прибыль от продажи товара на внутреннем рынке, грн.

Экспорт считается эффективным, если Ээб>1 и Ээа>1. Показатель Ээб, определяемый выражением (1), не учитывает аналогичного соотношения между выручкой от реализации товара и полными затратами на его производство и реализацию на внутреннем рынке, которое может быть больше, чем Ээб и, значит, этот показатель не может найти применения.

Показатель Ээа, определяемый формулой (2), будет отрицательным, если валовая прибыль от продажи товара на внутреннем рынке ВПв является отрицательной, т.е. когда реализация товара на внутреннем рынке является убыточной. Поэтому его также нельзя рекомендовать к использованию.

В работе [2] экономическую эффективность экспорта рекомендуется определять только выражением (1). Из-за указанного выше недостатка эту рекомендацию можно считать необоснованной.

Согласно [2, 3, 4] показатель экономического эффекта экспорта товара Еехр, грн. рекомендуется рассчитывать по формуле
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По мнению авторов [2, 3, 4] положительная величина 
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 дает возможность считать, что получен положительный эффект экспорта товара.

Показатель 
[image: image5.wmf]ехр
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, представляющий собой валовую прибыль от экспорта товара, не может быть использован для этой цели, так как он не учитывает валовую прибыль от продажи товара на внутреннем рынке ВПв, которая может быть больше величины 
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 и в этом случае экспорт товара будет нецелесообразен.

Слово «эффект» в переводе с латинского означает «результат» и, согласно [5], является приращением конкретного экономического показателя или разницей между его значениями при альтернативном и базовом вариантах экономического поведения предприятия. Такими вариантами экономического поведения предприятия являются: «экспорт конкретного количества товара» и «реализация этого количества товара на внутреннем рынке». Первый вариант можно считать альтернативным, а второй – базовым.

Наиболее объективным показателем, оценивающим экономическую деятельность предприятия, является прибыль [5]. Вполне логично, что экономический эффект экспорта Qэi единиц товара по і-му контракту будет установлен из выражения
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где Fэi – экономический эффект экспорта по і – му контракту, грн.;

ВПэі – валовая прибыль от экспорта Qэi единиц товара по і-му контракту, грн.;

ВПві – валовая прибыль при реализации Qэi единиц товара на внутреннем рынке, грн.;

(ВПэі – прирост валовой прибыли за счет реализации і-го экспортного контракта, грн.

Экономический эффект экспорта товара по і-му контракту Fэi показан на рисунке 1.


[image: image8]
Рисунок 1 – Экономический эффект экспорта товара по і-му контракту Fэi
Положительный экономический эффект экспорта товара по і-му контракту будет получен, если рассчитанная по формуле (4) величина Fэi>0, так как в этом случае будет получен прирост валовой прибыли за счет реализации этого контракта.

Категория «эффективность» может интерпретироваться как «результативность», представляющая собой относительный (удельный) эффект [5]. Учитывая это, экономическая эффективность экспорта товара по і-му контракту fэi, грн./единицу товара будет установлена из выражения


[image: image9.wmf].

Q

ВП

Q

F

f

эi

эі

эi

эi

эі

D

=

=

 




(5)

В экономическом смысле величина fэi, представляет собой прирост валовой прибыли от единицы экспортируемого товара (прирост удельной валовой прибыли) при реализации і-го контракта. Вполне очевидно, что і-й контракт будет экономически эффективным, если установленная из выражения (5) величина fэi>0.

Суммарный экономический эффект экспорта товара по всем контрактам Fэ∑ , грн., определится по формуле
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где n – количество контрактов на экспорт товара.

В экономическом смысле величина Fэ∑ представляет собой суммарный прирост валовой прибыли  за счет реализации всех контрактов на экспорт товара.

Экономическая эффективность экспорта товара по всем контрактам 
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, грн./единицу товара определится из выражения
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где 
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 - суммарный объем экспорта товара по всем контрактам, определяемый по формуле
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В экономическом смысле величина 
[image: image15.wmf]э

f

представляет собой средний прирост валовой прибыли от единицы экспортируемого товара (средний прирост удельной валовой прибыли) за счет реализации всех контрактов на экспорт товара.

Используя формулы (4) и (5) установим выражения для оценки экономического эффекта Fэi  и экономической эффективности fэi экспорта товара по і-му контракту.

Пусть по і-му контракту предусматривается экспорт 
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 единиц товара. Валовая прибыль от экспорта по і-му контракту 
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 единиц товара 
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, грн. определится по формуле


[image: image19.wmf]эі

эі

эі

ВИ

ЧД

ВП

-

=

,




(9)

где 
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 - чистый доход от экспорта 
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 единиц товара по і-му контракту в гривневом эквиваленте, грн.;
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 - валовые издержки на производство и экспорт 
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 единиц товара по і-му контракту, грн.

Представленная в выражении (9) величина чистого дохода от экспорта 
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 единиц товара по і-му контракту в гривневом эквиваленте 
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, грн. зависит от вида экспортируемого товара, так как при экспорте безакцизного товара акцизный сбор на него отсутствует, а при экспорте подакцизного товара акцизный сбор на него имеет место. Поэтому представленная в выражении (9) величина чистого дохода от экспорта 
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 единиц безакцизного и подакцизного товара по і-му контракту в гривневом эквиваленте 
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, грн. будет определяться разными формулами. 

Это так же означает, что на основании выражения (9) будут получены разные формулы для определения величины валовой прибыли от экспорта 
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 единиц соответственно безакцизного и подакцизного товара по і-му контракту
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На основании выражения (9) получим формулы для определения валовой прибыли от экспорта 
[image: image30.wmf]эi

Q

 единиц соответственно безакцизного и подакцизного товара по і-му контракту
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, грн.

Чистый доход от экспорта 
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 единиц безакцизного товара по і-му контракту в гривневом эквиваленте 
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, грн. определяется по формуле
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где 
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 - валовый доход от экспорта 
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 единиц товара по і-му контракту в гривневом эквиваленте, грн. определяемый для безакцизного и подакцизного товара из выражения
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- контрактная цена экспортируемого по і-му контракту товара в гривневом эквиваленте, грн./единицу товара;
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 - величина налога на добавленную стоимость при экспорте 
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Q

 единиц товара по і-му контракту, грн. Так как при экспорте товара оплаченная величина налога на добавленную стоимость экспортеру возвращается [6], то можно считать, что 
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На основании этого выражение (10) для определения чистого дохода от экспорта 
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 единиц безакцизного товара по і-му контракту в гривневом эквиваленте 
[image: image43.wmf]эі

ЧД

, грн. можно представить в виде


[image: image44.wmf]эі

кі

эі

эі

Q

Ц

ВД

ЧД

=

=

.




(12)

Чистый доход от экспорта 
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 единиц подакцизного товара по і-му контракту в гривневом эквиваленте 
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, грн. определяется по формуле
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где 
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 - величина акцизного сбора при экспорте 
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 единиц подакцизного товара по і-му контракту, грн., определяемая из выражения
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[image: image51.wmf]к

а

 - ставка акцизного сбора за единицу товара, грн./единицу товара.

Выражение (13) для определения чистого дохода от экспорта 
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 единиц подакцизного товара по і-му контракту в гривневом эквиваленте 
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, грн. с учетом возврата налога на добавленную стоимость (
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), а также выражений (11) и (14) примет вид
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Валовые издержки на производство и экспорта 
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 единиц безакцизного и подакцизного товара по і-му контракту
[image: image57.wmf]эі

ВИ

, грн. определятся из выражения
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где 
[image: image59.wmf]пр

C

- средние издержки производства товара (производственная себестоимость единицы товара), грн./единицу товара;
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 - средние экспортные издержки (издержки на экспорт единицы товара) по і-му контракту, грн./единицу товара, включающие в себя организационные, транспортные, погрузочно– разгрузочные, страховые и таможенные расходы, согласно базисным условиям поставки.

Валовая прибыль от экспорта 
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 единиц безакцизного товара по і-му контракту 
[image: image62.wmf]эі

ВП

, грн. на основе (9) с учетом (12) и (16) определится по формуле
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Валовая прибыль от экспорта 
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 единиц подакцизного товара по і-му контракту 
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, грн. на основе (9) с учетом (15) и (16) определится из выражения
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Валовая прибыль от реализации 
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 единиц товара на внутреннем рынке 
[image: image68.wmf]ві

ВП
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где 
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 - чистый доход от реализации 
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 единиц товара на внутреннем рынке, грн.;
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 - валовые издержки  на производство и реализацию
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 единиц товара на внутреннем рынке, грн.

Представленная в выражении (19) величина чистого дохода от  реализации 
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 единиц товара на внутреннем рынке зависит от вида товара, так как при реализации безакцизного товара акцизный сбор на него отсутствует, а при реализации подакцизного товара акцизный сбор на него имеет место. Поэтому представленная в выражении (19) величина чистого дохода от реализации 
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 единиц безакцизного и подакцизного товара на внутреннем рынке 
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Это также обозначает, что на основании выражения (19) будут получены разные формулы для определения величины валовой прибыли от реализации 
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 единиц соответственно безакцизного и подакцизного товара на внутреннем рынке 
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На основании формулы (19) получим выражения для определения валовой прибыли от реализации 
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 единиц соответственно безакцизного и подакцизного товара на внутреннем рынке 
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Чистый доход от реализации 
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 единиц безакцизного товара на внутреннем рынке 
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где 
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- валовый доход от реализации 
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 единиц товара на внутреннем рынке, грн., определяемый по формуле
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[image: image87.wmf]Ц

 - цена реализуемого на внутреннем рынке товара с учетом влияющих на нее налогов, грн.;
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- величина налога на добавленную стоимость при реализации 
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 единиц товара на внутреннем рынке, грн., определяемая из выражения 
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[image: image91.wmf]a

 - установленная законом ставка налога на добавленную стоимость (ставка НДС), выраженная в долях единицы.

Формулу (20) для определения чистого дохода от реализации 
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 единиц безакцизного товара на внутреннем рынке 
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Цена реализуемого на внутреннем рынке товара с учетом влияющих на нее налогов 
[image: image95.wmf]Ц

, грн./единицу товара устанавливается из выражения 
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где 
[image: image97.wmf]Ц

¢

 - цена реализуемого на внутреннем рынке товара без учета налога на добавленную стоимость , грн,/единицу товара.

Формула (23) для определения чистого дохода от реализации 
[image: image98.wmf]эi

Q

 единиц безакцизного товара на внутреннем рынке 
[image: image99.wmf]ві

ЧД

, грн. с учетом (24) примет вид
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Чистый доход от реализации 
[image: image101.wmf]эi

Q

 единиц подакцизного товара на внутреннем рынке 
[image: image102.wmf]ві

ЧД

, грн. определяется по формуле
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где 
[image: image104.wmf]кві

А

 - величина акцизного сбора при экспорте 
[image: image105.wmf]эi

Q

 единиц подакцизного товара на внутреннем рынке, грн., определяемая из выражения
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Формула (26) для определения чистого дохода от реализации 
[image: image107.wmf]эi

Q

 единиц подакцизного товара на внутреннем рынке 
[image: image108.wmf]ві

ЧД

, грн. с учетом (21), (22) и (27) примет вид
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(28)

Формула (28) для определения чистого дохода от реализации 
[image: image110.wmf]эi

Q

 единиц подакцизного товара на внутреннем рынке 
[image: image111.wmf]ві

ЧД

, грн. с учетом (24) примет окончательный вид
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Валовые издержки на производство и реализацию 
[image: image113.wmf]эi

Q

 единиц безакцизного и подакцизного товара на внутреннем рынке 
[image: image114.wmf]ві

ВИ

, грн. определяются из выражения
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(30)

где 
[image: image116.wmf]в

С

 - средние издержки реализации (сбыта) товара на внутреннем рынке, грн,/единицу товара.

Валовая прибыль от реализации 
[image: image117.wmf]эi

Q

 единиц безакцизного товара на внутреннем рынке 
[image: image118.wmf]ві

ВП

, грн. на основе (19) с учетом (25) и (30) определится из выражения
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Валовая прибыль от реализации 
[image: image120.wmf]эi

Q

 единиц подакцизного товара на внутреннем рынке 
[image: image121.wmf]ві

ВП

, грн. на основе (19) с учетом (29) и (30) определяется из выражения


[image: image122.wmf](
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(32)

В результате проведенных аналитических исследований установлены:

- аналитические выражения (17) и (18) для определения валовой прибыли от экспорта 
[image: image123.wmf]эi

Q

 единиц безакцизного и подакцизного товара по і-му контракту;

- - аналитические выражения (31) и (32) для определения валовой прибыли от реализации 
[image: image124.wmf]эi

Q

 единиц безакцизного и подакцизного товара по на внутреннем рынке.

Это дает возможность использовать предложенную формулу (4) для установления аналитических выражений экономического эффекта экспорта безакцизного и подакцизного товара по одному і-му контракту 
[image: image125.wmf]эi

F

, грн.

На основании формулы (4) с учетом (17) и (31) получим выражение для определения экономического эффекта экспорта 
[image: image126.wmf]эi

Q

 единиц безакцизного товара по і-му контракту 
[image: image127.wmf]эi

F

, грн., которое имеет вид
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На основании формулы (4) с учетом (18) и (32) получим выражение для определения экономического эффекта экспорта 
[image: image129.wmf]эi

Q

 единиц подакцизного товара по і-му контракту 
[image: image130.wmf]эi

F

, грн., которое имеет вид
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Анализ полученных выражений для определения экономического эффекта экспорта 
[image: image132.wmf]эi

Q

 единиц безакцизного и подакцизного товара по і-му контракту 
[image: image133.wmf]эi

F

, грн., дает основание утверждать следующее.

Экономический эффект экспорта 
[image: image134.wmf]эi

Q

 единиц безакцизного и подакцизного товара по і-му контракту
[image: image135.wmf]эi
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, грн., определяется одинаковой формулой, имеющей вид
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(33)

Обозначив разницу между средними экспортными издержками по і-му контракту 
[image: image137.wmf]эі

С

 и средними издержками реализации товара на внутреннем рынке  
[image: image138.wmf]в
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 через 
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С

D

 можно записать
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(34)

После умножения обеих частей тождества (34) на -1, получим
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Формула (33) для определения экономического эффекта экспорта 
[image: image142.wmf]эi

Q

 единиц товара по і-му контракту с учетом (35) примет вид
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)

эі

кі

эі

эi

эi

С

Ц

Ц

Q

ВП

F

D

D

-

¢

-

=

=

.


(36) 

Выражение (36) определяет прирост валовой прибыли при экспорте 
[image: image144.wmf]эi

Q

 единиц товара по і-му контракту по сравнению с валовой прибылью при реализации этого же количества товара на внутреннем рынке.

Экономическая эффективность экспорта товара по і-му контракту 
[image: image145.wmf]эі

f

, грн./единицу товара согласно (5) с учетом (36) определится из выражения
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(37)

Выражение (37) определяет прирост удельной валовой прибыли при экспорте товара по і-му контракту по сравнению с удельной валовой прибылью при реализации этого товара на внутреннем рынке.

Из выражений (36) и (37) видно, что положительный экономический эффект (Fэi>0) и положительная экономическая эффективность (fэi>0) экспорта по і-му контракту будут иметь место при условии 
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 (38)

или при условии 
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При выполнении условий (38) и (39) будет получен прирост как валовой, так и удельной валовой прибыли за счет реализации і-го экспортного контракта.

Минимально допустимую контрактную цену товара в гривневом эквиваленте по і-му контракту 
[image: image149.wmf]i
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, грн./единицу товара можно установить из выражения
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Данная величина может служить экспортеру ориентиром при согласовании реальной контрактной цены товара 
[image: image151.wmf]кі
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 EMBED Equation.3  [image: image152.wmf]i
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Из выражения (37) с учетом (34) видно, что экономическую эффективность экспорта товара по і-му контракту fэi  можно увеличить тремя способами:

1) увеличением контрактной цены товара 
[image: image153.wmf]кі

Ц

;

2) уменьшением  средних экспортных издержек 
[image: image154.wmf]эі

С

 и, значит, величины 
[image: image155.wmf]эі
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D

;

3) применением комбинации из первых двух способов.

Перечисленные способы увеличения экономической эффективности экспорта товара по отдельно взятому контракту можно назвать способами улучшения контрактных условий для экспортера.

Вполне естественно, что наиболее эффективным для экспортера является третий способ улучшения контрактных условий.

Выражение (36) показывает, что увеличение экономического эффекта экспорта товара по і-му контракту Fэi  можно осуществить  не только путем применения трех указанных выше способов, но и путем увеличения объема экспорта товара 
[image: image156.wmf]эi

Q

. Это означает, что увеличение объема экспорта товара по отдельно взятому контракту также является способом улучшения контрактных условий для экспортера, влияющим на экономический эффект экспорта товара.

Между экономическим эффектом и экономической эффективностью экспорта товара по і-му контракту, согласно (5) и (37) существует следующая взаимосвязь
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Суммарный экономический эффект экспорта товара по всем контрактам
[image: image158.wmf]S

э

F

, грн., согласно (6) и (41), определится из выражения
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Экономическая эффективность экспорта товара по всем контрактам
[image: image160.wmf]э

f

, грн./единицу товара, согласно (7) и (41), может быть установлена из выражения
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(43)

где 
[image: image162.wmf]эi

g

 - доля объема экспорта товара по і-му контракту 
[image: image163.wmf]эi

Q

 в суммарном объеме экспорта этого товара по всем контрактам 
[image: image164.wmf]S

э

Q

 в долях единицы, определяемая по формуле
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(44)

Согласно (43), экономическая эффективность экспорта товара по всем контрактам 
[image: image166.wmf]э

f

 представляет собой средневзвешенную по объемам экспорта величину экономических эффективностей экспорта этого товара по отдельным контрактам 
[image: image167.wmf]эі

f

.

Экономическая эффективность экспорта товара по всем контрактам 
[image: image168.wmf]э

f

, грн./единицу товара,, согласно (43) и (37), может быть также установлена из выражения
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(45)

где 
[image: image170.wmf]к

Ц

 - средневзвешенная по объемам экспорта контрактная цена товара в гривненом эквиваленте, грн./единицу товара, определяемая по формуле
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(46)


[image: image172.wmf]эі

С

D

 - средневзвешенная по объемам экспорта разница между средними экспортными издержками по отдельным контрактам и средними издержками реализации товара на внутреннем рынке, грн./единицу товара, определяемая из выражения 
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Суммарный экономический эффект экспорта товара по всем контрактам 
[image: image174.wmf]S

э

F

, грн. согласно (43), может быть также установлен по формуле
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(48)

Анализ полученных зависимостей показал следующее.

Экономическая эффективность экспорта товара по отдельно взятому контракту 
[image: image176.wmf]э

f

 устанавливается из выражения (37).

Экономическую эффективность экспорта товара по всем контрактам 
[image: image177.wmf]э

f

 можно определить при использовании выражений (43) или (45).

Экономический эффект экспорта товара по отдельно взятому контракту 
[image: image178.wmf]эi

F

  можно установить из выражения (41).

Суммарный экономический эффект экспорта товара по всем контрактам 
[image: image179.wmf]S

э

F

 можно определить, используя выражения (42) или (48).

Приведем примеры использования полученных выражений для определения экономической эффективности и экономического эффекта экспорта товара, как по отдельным контрактам, так и по всем контрактам, согласно исходным данным, приведенным в таблице 1.

Таблица 1- Исходные данные для экономической оценки экспортных контрактов

	№ п/п
	Наименования и единицы измерения показателей
	Условные обозначения показателей
	Величины показателей
	Примечание

	
	
	
	I-й вариант
	II-й вариант
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Объем экспорта товара по первому контракту, т.
	
[image: image180.wmf]1
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	100000
	100000
	

	2
	Объем экспорта товара по второму контракту, т.
	
[image: image181.wmf]2
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	50000
	50000
	

	3
	Суммарный объем экспорта товара по двум контрактам, т.
	
[image: image182.wmf]S
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	150000
	150000
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	4
	Доля объема экспорта товара по первому контракту в суммарном объеме его экспорта по двум контрактам, доля единицы.
	
[image: image184.wmf]1
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	0,666666
	0,666666
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Продолжение табл.1
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	5
	Доля объема экспорта товара по второму контракту в суммарном объеме его экспорта по двум контрактам, доля единицы.
	
[image: image186.wmf]2
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	0,333333
	0,333333
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	6
	Контрактная цена товара в гривневом эквиваленте по первому контракту, грню/т.
	
[image: image188.wmf]1

к

Ц


	152
	176
	

	7
	Контрактная цена товара в гривневом эквиваленте по второму контракту, грню/т.
	
[image: image189.wmf]2
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	151
	180
	

	8
	Цена реализуемого на внутреннем рынке товара с учетом влияющих на нее налогов, грн./т.
	
[image: image190.wmf]Ц


	150
	150
	

	9
	Установленная законом ставка налога на добавленную стоимость (ставка НДС), доля единицы
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	10
	Цена реализуемого на внутреннем рынке товара без учета налога на добавленную стоимость, грн./т.
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	11
	Средние экспортные издержки по первому контракту, грн./т.
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	12
	Средние экспортные издержки по второму контракту, грн./т.
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	13
	Средние издержки реализации товара на внутреннем рынке, грн./т.
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	14
	Разница между средними экспортными издержками по первому контракту и средними издержками реализации товара на внутреннем рынке, грн./т.
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	15
	Разница между средними экспортными издержками по второму контракту и средними издержками реализации товара на внутреннем рынке, грн./т.
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	16
	Средневзвешенная по объемам экспорта контрактная цена товара в гривневом эквиваленте, грн./т.
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Продолжение табл.1
	17
	Средневзвешенная по объемам экспорта разница между средними экспортными издержками по отдельным контрактам и средними издержками реализации товара на внутреннем рынке, грн./т.
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В таблице 1 приведены два варианта гипотетических исходных данных. Каждый из этих двух вариантов предполагает наличие двух контрактов на экспорт товара. Контракты второго варианта отличаются от контрактов первого варианта увеличенной контрактной ценой и уменьшенными средними экспортными издержками, то есть – улучшенными для экспортера контрактными условиями.

В таблице 2 приведены рассчитанные величины экономической эффективности как каждого из двух контрактов, так и двух контрактов в целом при двух вариантах исходных данных, приведенных в таблице 1.

Таблица 2 – Экономическая эффективность экспортных контрактов

	№ п/п
	Наименования и единица измерения показателей
	Условные обозначения показателей
	Величины показателей

	
	
	
	I-й вариант
	II-й вариант

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Экономическая эффективность первого контракта, грн./т.
	fэ1
	7,0
	35,0

	2
	Экономическая эффективность второго контракта, грн./т.
	fэ2
	11,0
	43,0

	3
	Экономическая эффективность двух контрактов, грн./т.
	
[image: image205.wmf]э
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	8,333
	37,666


Экономическая эффективность  первого fэ1 и второго fэ2 контрактов устанавливалась по формуле (37). Для определения экономической эффективности двух контрактов 
[image: image206.wmf]э

f

 использовалось как выражение (43), так и выражение (45). Так как при этом получен одинаковый результат (одинаковые величины 
[image: image207.wmf]э

f

), то это доказывает достоверность указанных выражений и правомочность их использования.

Из данных таблицы 2 видно, что экономическая эффективность каждого из двух контрактов и двух контрактов в целом будет гораздо выше при втором варианте исходных данных, то есть – при улучшенных для экспортера контрактных условиях. Это означает, что при улучшении контрактных условий экспортер получит увеличение прироста удельной валовой прибыли.

В таблице 3 приведены рассчитанные величины экономического эффекта от реализации как каждого из двух контрактов, так двух контрактов в целом при двух вариантах исходных данных, приведенных в таблицах 1 и 2.

Таблице 3 – Экономический эффект от реализации экспортных контрактов

	№ п/п
	Наименования и единица измерения показателей
	Условные обозначения показателей
	Величины показателей

	
	
	
	I-й вариант
	II-й вариант

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Экономический эффект от реализации первого контракта, грн.
	Fэ1
	700000
	3500000

	2
	Экономический эффект от реализации второго контракта, грн.
	Fэ2
	550000
	2150000

	3
	Суммарный экономический эффект от реализации двух контрактов, грн.
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	1250000
	5650000


Экономический эффект от реализации первого Fэ1 и второго Fэ2 контрактов определялся по формуле (41) на основе данных таблиц 1 и 2.

Суммарный экономический эффект от реализации двух контрактов 
[image: image209.wmf]S
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 устанавливался как из выражения (42), так и из выражения (48) на основе данных таблиц 1 и 2. Так как при этом получен одинаковый результат (одинаковые величины 
[image: image210.wmf]S
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), то это доказывает достоверность указанных выражений и правомочность их использования.

Из таблицы 3 видно, что экономический эффект от реализации каждого из двух контрактов и суммарный экономический эффект от реализации двух контрактов будет гораздо выше при втором варианте исходных данных, то есть при улучшенных для экспортера контрактных условиях. Это означает, что при улучшении контрактных условий можно увеличить прирост валовой прибыли.

В настоящее время не существует метода оценки качества контрактов на экспорт товара. Попытаемся решить эту задачу.

Экономический эффект от реализации экспортных контрактов и их экономическая эффективность зависят от  согласованных экспортером и импортером контрактных условий. Эти контрактные условия могут быть для экспортера более благоприятными или менее благоприятными, что повлияет на экономический эффект от реализации экспортных контрактов (табл. 3) и на их экономическую эффективность (табл.2).

Государством экспортерам предоставляется налоговая льгота в виде возврата величины налога на добавленную стоимость за экспортируемый объем товара.

На рисунке 2 показаны возможные соотношения между экономическим эффектом от реализации і-го контракта на экспорт товара Fэi и возвращаемой экспортеру величиной налога на добавленную стоимость 
[image: image211.wmf]і
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.

На рисунке 2а показан случай, когда экономический эффект от реализации і-го контракта Fэi  (прирост валовой прибыли от его реализации) меньше возвращаемой государством величины налога на добавочную стоимость 
[image: image212.wmf]і
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, то есть - когда выполняется условие

Fэi <
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а) Fэi <
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Рисунок 2 – Возможные соотношения между экономическим эффектом от реализации і-го контракта на экспорт товара Fэi и возвращаемой экспортеру величиной налога на добавленную стоимость 
[image: image217.wmf]і
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.

В данном случае контрактные условия позволяют экспортеру получить меньший прирост валовой прибыли, чем предоставленная ему налоговая льгота в виде возвращаемой величины налога на добавленную стоимость 
[image: image218.wmf]і
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.

Выполнение условия (49) означает, что экспортер заключает і-й контракт на экспорт товара на малоэффективных (малоприбыльных) для себя условиях. Такие экспортные контракты можно назвать малоэффективными (малоприбыльными).

На рисунке 2б показан случай, когда экономический эффект от реализации і-го контракта Fэi  (прирост валовой прибыли от его реализации) больше возвращаемой государством величины налога на добавочную стоимость 
[image: image219.wmf]і
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, то есть - когда выполняется условие

Fэi >
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(50)

В этом случае контрактные условия позволяют экспортеру получить больший прирост валовой прибыли, чем предоставленная ему налоговая льгота в виде возвращаемой суммы налога на добавленную стоимость 
[image: image221.wmf]і
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.

Выполнение условия (50) означает, что экспортер заключает і-й контракт на экспорт товара на высокоэффективных (высокоприбыльных) для себя условиях. Такие экспортные контракты можно назвать высокоэффективными (высокоприбыльными).

На рисунке 2в показан случай, когда экономический эффект от реализации і-го контракта Fэi  (прирост валовой прибыли от его реализации) равен возвращаемой государством величины налога на добавочную стоимость 
[image: image222.wmf]і
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, то есть - когда выполняется условие

Fэi =
[image: image223.wmf]і
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В данном случае контрактные условия дают возможность экспортеру получить прирост валовой прибыли, равный предоставленной ему налоговой льготе в виде возвращаемой величины налога на добавленную стоимость.

Выполнение условия (51), вероятность чего ничтожна мала, означает, что экспортер заключает контракт на условиях, которые разграничивают малоэффективные (малоприбыльные) контракты от высокоэффективных (высокоприбыльных).

Малоэффективные (малоприбыльные) для экспортера контракты можно назвать контрактами низкого качества или низкокачественными.

Высокоэффективные (высокоприбыльные) для экспортера контракты можно назвать контрактами высокого качества или высококачественными.

Условия (49) (50) дают возможность разграничить экспортные контракты на две категории – низкокачественные и высококачественные.

Количественную оценку прибыльности (качества) і-го экспортного контракта можно установить с помощью коэффициента использования налоговой льготы 
[image: image224.wmf]инлi
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, определяемого из выражения
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 (52)

Структура выражения (52) дает возможность по величинам 
[image: image226.wmf]инлi
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 разграничивать экспортные контракты по названным выше категориям качеста.

Если 
[image: image227.wmf]инлi
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<1, то і-й контракт на экспорт товара является малоприбыльным (низкокачественным), так как это возможно только при       Fэi <
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Если 
[image: image229.wmf]инлi
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>1, то і-й контракт на экспорт товара является высокоприбыльным (высококачественным), так как это возможно только при Fэi >
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.

Случай 
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=1, который теоретически может произойти при             Fэi =
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, является маловероятным и практического значения не имеет.

Кроме того, выражение (52) дает возможность по величинам 
[image: image233.wmf]инлi
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 оценивать качество і-го экспортного контракта по принципу – чем больше величина 
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, тем качественнее і-й контракт.

Возвращаемая экспортеру величина налога на добавленную стоимость 
[image: image235.wmf]і
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, грн. при экспорте Qэi единиц товара по і-му контракту определится из выражения 
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Так как согласно (24)
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то выражение (53) примет вид
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Выражение (52) для определения коэффициента использования налоговой льготы по і-му контракту с учетом (41) и (54) можно представить в виде
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 (55)

где 
[image: image240.wmf]уд
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- удельная величина налога на добавленную стоимость, грн./единицу товара, определяемая по формуле
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 EMBED Equation.3  [image: image242.wmf]Ц
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В экономическом смысле 
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 EMBED Equation.3  [image: image244.wmf]Ц
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 определяет величину налога на добавленную стоимость, которая возвращается экспортеру за каждую единицу проданного за границу товара. Величину 
[image: image245.wmf]уд
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 можно также назвать удельной налоговой льготой.

Для всех контрактов на экспорт одного и того же товара
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 является постоянной величиной, то есть 
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Выражение (55) показывает, что качество і-го экспортного контракта можно оценивать как по величинам Fэi  и 
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, так и по величинам 
[image: image249.wmf]эі

f

 и 
[image: image250.wmf]уд

НДС

.

Выражение (55) также дает возможность по величинам 
[image: image251.wmf]инлi
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 разграничивать экспортные контракты по категориям качества.

Если 
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<1, что возможно только при 
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, то і - й контракт на экспорт товара является малоприбыльным (низкокачественным). 

Если 
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>1, что возможно только при 
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, то і - й контракт на экспорт товара является высокоприбыльным (высококачественным).

Случай 
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К

=1, что возможно только при 
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, является маловероятным и практического значения не имеет.

На основе выражения (55) с учетом (37) и (56) можно получить следующую формулу для определения коэффициента использования налоговой льготы по і-му контракту
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Полученные из выражения (58) величины 
[image: image262.wmf]инлі
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 используются для тех же целей, что и полученные из выражения (55).

Выражение (58) можно использовать, если нет предварительно установленных величин 
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 и 
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 или Fэi  и 
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Для количественной оценки прибыльности (качества) всех контрактов на экспорт товара можно использовать аналогичный показатель – коэффициент использования налоговой льготы по всем контрактам на экспорт товара 
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, определяемый по формуле 
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где 
[image: image268.wmf]S
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 - суммарная величина возвращаемого экспортеру налога на добавленную стоимость по всем контрактам на экспорт товара, грн., определяемая из выражения
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Величина 
[image: image270.wmf]S
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 представляет собой суммарную налоговую льготу, предоставленную государством экспортеру по всем контрактам на экспорт товара.

Формула (59) с учетом (48) и (60) примет вид
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(61)

Для определения величины 
[image: image272.wmf]инл

К

 можно использовать формулу (59), если есть предварительно установленные величины 
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 и 
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 или выражение (61), если есть предварительно установленные величины 
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 и 
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На основе формулы (61) с учетом (45) и (36) можно получить следующее выражение для определения коэффициента использования налоговой льготы по всем контрактам на экспорт товара 
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(62)

Для определения величины 
[image: image278.wmf]инл
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 выражение (62) можно использовать при отсутствии предварительно установленных величин 
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 и 
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 или 
[image: image281.wmf]э

f

 и 
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Показатель 
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 представляет собой средневзвешенную по объемам экспорта величину показателей 
[image: image284.wmf]инлi
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.

Если рассчитанная по формуле (59) или (61), или (62) величина
[image: image285.wmf]инл

К

<1, то все контракты на экспорт товара в целом является малоприбыльными (низкокачественными). 

Если рассчитанная по любой из этих формул величина 
[image: image286.wmf]инл

К

>1, то все контракты на экспорт товара является высокоприбыльными (высококачественными).

В таблице 4 приведены величины коэффициентов использования налоговой льготы, рассчитанные как по каждому из двух контрактов, так и по двум контрактам в целом при двух вариантах исходных данных, приведенных в таблицах 1,2 и 3.

Таблица 4- Коэффициенты использования налоговой льготы

	№ п/п
	Наименования показателей
	Условные обозначения показателей
	Величины показателей

	
	
	
	I-й вариант
	II-й вариант

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Коэффициент использования налоговой льготы по первому контракту.
	
[image: image287.wmf]1
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	0,28
	1,40

	2
	Коэффициент использования налоговой льготы по второму контракту.
	
[image: image288.wmf]2
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	0,55
	1,72

	3
	Коэффициент использования налоговой льготы по двум контрактам.
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	0,33
	1,51


Представленные в таблице 4 величины 
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 и 
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 рассчитывались:

- по формуле (52) на основе данных табл.3 и установленных на базе данных табл.1 величин 
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- по формуле (55) на основе данных табл.2 и установленной  на базе данных табл.1 величины 
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 EMBED Equation.3  [image: image295.wmf]25
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- по формуле (58) на основе данных табл.1.

Так как при этом получен одинаковый результат (одинаковые величины 
[image: image296.wmf]1

инл

К

 и 
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), то это доказывает достоверность указанных формул и правомочность их использования.

Представленные в таблице 4 величины 
[image: image298.wmf]инл
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 рассчитывались:

- по формуле (59) на основе данных табл.3 и установленной на базе данных табл.1 величины 
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- по формуле (61) на основе данных табл.2 и ранее установленной на базе данных табл.1 величины 
[image: image300.wmf]25
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- по формуле (62) на основе данных табл.1.

Так как при этом получен одинаковый результат (одинаковые величины 
[image: image301.wmf]инл

К

), то это доказывает достоверность указанных формул и правомочность их использования.

Анализ данных табл.4 позволяет сделать следующие выводы.

Величины коэффициентов использования налоговой льготы по первому и второму контрактам при первом варианте исходных данных меньше единицы (
[image: image302.wmf]1
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<1 и 
[image: image303.wmf]2
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<1). Следовательно, каждый из этих контрактов является малоприбыльным (низкокачественным). 

Величина коэффициента использования налоговой льготы по двум контрактам при первом варианте исходных данных меньше единицы (
[image: image304.wmf]инл

К

<1). Значит, эти два контракта в целом так же являются малоприбыльными (низкокачественными).

Величины коэффициентов использования налоговой льготы по первому и второму контрактам при втором варианте исходных данных больше единицы (
[image: image305.wmf]1
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>1 и 
[image: image306.wmf]2

инл

К

>1). Следовательно, каждый из этих контрактов является высокоприбыльным (высококачественным).

Величина коэффициента использования налоговой льготы по двум контрактам при втором исходных данных больше единицы (
[image: image307.wmf]инл

К

>1). Значит, эти два контракта в целом являются высокоприбыльными (высококачественными).

Увеличение прибыльности (качества) как первого и второго контрактов, так и двух контрактов в целом при втором варианте исходных данных произошло за счет улучшения контрактных условий (увеличения величин 
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 и уменьшения величин 
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).
Выводы

В настоящее время не существует единой признанной методики оценки экономического эффекта и экономической эффективности экспорта товара. Предложенные разными авторами методы определения экономического эффекта и экономической эффективности экспорта товара не соответствует предъявленным к этим показателям требованиям.

В данной работе предложена новая концепция определения экономического эффекта и экономической эффективности экспорта товара.

Согласно предложенной концепции, экономическим эффектом экспорта товара является прирост валовой прибыли за счет экспорта конкретного количества этого товара, а экономической эффективностью экспорта товара – прирост валовой прибыли за счет экспорта единицы товара или прирост удельной валовой прибыли за счет экспорта товара.

Экономический эффект экспорта предлагается определять как разницу между валовой прибылью от экспорта конкретного количества товара и валовой прибылью от реализации этого же количества товара на внутреннем рынке.

Экономическую эффективность экспорта товара предлагается устанавливать как частное от деления экономического эффекта экспорта товара на количество экспортируемого товара.

Установлены выражения для определения экономического эффекта и экономической эффективности экспорта по отдельно взятому и по всем контрактом на экспорт товара.

Доказано, что экономический эффект и экономическая эффективность экспорта по всем контрактом на экспорт товара зависят от контрактных условий, которыми являются величины контрактной цены и средних экспортных издержек. На экономический эффект экспорта, кроме указанных показателей, влияет также объем экспорта (количество экспортируемого товара).

Контрактные условия, то есть величины контрактной цены и средних экспортных издержек, могут быть как более благоприятными, так и менее благоприятными для экспортера.

Приведены примеры расчетов величин экономической эффективности и экономического эффекта экспорта по отдельно взятым и по всем контрактам на экспорт товара при менее благоприятных и более благоприятных для экспортера контрактных условиях.

Результаты расчетов подтвердили очевидную истину – более благоприятным для экспортера контрактным условиям соответствуют большие величины экономической эффективности и экономического эффекта экспорта товара.
В настоящее время не существует методики оценки качества контрактов на экспорт товара. 

Показателем качества контрактов на экспорт товара предложено считать коэффициент использования налоговой льготы, определяемый отношением экономического эффекта экспорта товара к возвращаемой экспортеру величине налога на добавленную стоимость (НДС) за экспортируемое количество товара.

Если коэффициент использования налоговой льготы больше единицы, то такие контракты на экспорт товара принято считать высокоприбыльными или высококачественными.

Если коэффициент использования налоговой льготы меньше единицы, то такие контракты на экспорт товара принято считать малоприбыльными или низкокачественными.

Установлены формулы для определения величин коэффициентов использования налоговой льготы для отдельных и для всех контрактов на экспорт товара.

Приведены примеры расчетов величин коэффициентов использования налоговой льготы, результаты которых подтвердили обоснованность предложенного показателя качества как отдельных, так и всех контрактов на экспорт товара.
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