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4.4. Діагностика кон'юнктури ніші ринку
Будучи типологічною рисою пропозиції, стандартизація ПВО зовсім не означає, що послуги одного виду, що надаються різними ВНЗ, мають абсолютно однакову якість. Образно кажучи, „приготовлені за ідентичними рецептурами”, послуги відрізняються, оскільки кожен ВНЗ має свої „секрети приготування”. Цим багато в чому пояснюється те, що одні ВНЗ не мають проблем з набором студентів, а інші чекають своїх абітурієнтів. Споживча перевага складає основу попиту на ПВО. Останній, у свою чергу, визначає  достатній для його задоволення потенціал ВНЗ. У цій ситуації для ВНЗ важливо мати інформацію про стан кон'юнктури спеціальності, що дозволить відповісти на запитання про достатність або надмірність наявного потенціалу. Як було відзначено в параграфі 3.4, як емпіричну базу досліджень кон'юнктури обрано ніші, що відповідають [image: image1.wmf]010102

r

 і 
[image: image2.wmf]050107

r

. Для простоти викладання ніша, що відповідає  [image: image3.wmf]010102

r

, реалізованої на Донецьком ринку, іменується  „Донецька ніша „010102”, а на Луганськом ринку – „Луганська ніша „010102”, ніша, що відповідає 
[image: image4.wmf]050107
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, реалізованого на Донецькому ринку, іменується „Донецька ніша „050107”, а на Луганському – Луганська ніша „050107”.  
Призначення макрорівня даної стадії діагностики полягає в з'ясуванні кон'юнктурної ситуації ніш, виходячи з характеристики параметрів градієнтів. Щоб показати, яка велика різниця в дії факторів, що впливають на формування кон'юнктури ніш підсектора, при характеристиці параметрів перших двох градієнтів використано порівняльний аналіз параметрів ніш між один з одним і з параметрами підсектора.
 Перший градієнт демонструє тип кон'юнктури ніші. У табл. 4.27 подано динаміку типів кон'юнктури ніш Донецького підсектора „0101”.
 Таблиця 4.27 

Динаміка типів і рівнів кон'юнктури 
 ніш Донецького підсектора „0101” 

	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому  за період

	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	

	
[image: image5.wmf]010101
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	0,69
	0,67
	0,70
	0,87
	1,46
	1,38
	1,30
	1,43
	2,05
	0,81
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	0,93
	0,93
	0,85
	1,16
	1,31
	1,11
	1,14
	1,23
	1,40
	0,95
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i

k


	1,13
	0,72
	0,73
	0,72
	0,76
	0,67
	0,63
	1,10
	2,12
	0,92
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	1,00
	0,40
	0,92
	0,54
	0,88
	1,98
	1,55
	0,90
	1,27
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	1,29
	0,58
	0,60
	0,58
	0,67
	0,33
	0,37
	0,41
	1,12
	0,61
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	1,08
	1,50
	1,50
	1,50
	
	
	
	
	0,78


На підставі даних табл. 4.27 варто визнати, що в Донецькому підсекторі „0101” протягом періоду були присутні шість видів ПВО. У відповідних їм нішах кон'юнктура була як першого, так і другого типів. Другий тип  
[image: image11.wmf]010103
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 і 
[image: image12.wmf]010106
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 був на сімох відрізках, 
[image: image13.wmf]010104
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- на шести, 
[image: image14.wmf]010101
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 - на чотирьох, [image: image15.wmf]010102
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 - на трьох, 
[image: image16.wmf]1010201
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 - не був на жодному. Якщо взяти до уваги, що 
[image: image17.wmf]1010201

r

 був присутній на ринку протягом трьох років у першій половині  періоду, то за кількістю відрізків перший тип [image: image18.wmf]010102
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 у підсекторі переважав у ніші „010102”, але при цьому  
[image: image19.wmf]010102
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 другого типу. Дана обставина говорить про те, що типи [image: image20.wmf]010102
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 на відрізках відрізняються від типів кон'юнктури інших ніш підсектора. Типи [image: image21.wmf]010102
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 та 
[image: image22.wmf]0101
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 збігаються тільки на частині відрізків, але при цьому типи 
[image: image23.wmf]010102
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 та [image: image24.wmf]0101
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 ідентичні.
 У табл.4.28 подано динаміку типів кон'юнктури ніш  Луганського підсектора „0101”. 

Таблиця 4.28 

Динаміка типів і рівнів кон'юнктури 

ніш Луганського підсектора „0101”  

	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому за період

	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
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	0,81
	1,43
	1,47
	1,31
	2,38
	2,14
	0,86
	1,38
	3,07
	1,65
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	0,59
	1,07
	0,90
	1,16
	1,32
	1,72
	1,43
	2,19
	2,62
	1,11
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	1,48
	2,27
	0,94
	0,84
	
	
	2,86
	2,78
	4,44
	1,70
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	0,76
	0,71
	1,12
	1,11
	1,39
	1,56
	1,01
	1,37
	1,42
	1,13
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	0,71
	1,00
	2,20
	1,27
	1,74
	2,07
	1,51
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	1,58
	0,81
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	0,78
	0,96
	1,25
	
	
	
	
	
	0,69


Як свідчать дані табл. 4.28, у Луганському підсекторі „0101” протягом періоду було сім видів ПВО. З них 
[image: image32.wmf]010101
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, [image: image33.wmf]010102

r

,  
[image: image34.wmf]010104
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 були присутні на усіх відрізках. У відповідних їм нішах на двох відрізках був присутній другий тип кон'юнктури, причому одним з них був 1994 р., а другим - для [image: image35.wmf]010101

i

k

 був 2000 р., для 
[image: image36.wmf]010102
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- 1996 р., для [image: image37.wmf]010104
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- 1995 р. Дана обставина підтверджує наявність як загального, так і різного у формуванні кон'юнктури ніш одного підсектора. Кількісне співвідношення типів кон'юнктури інших ніш було іншим, і відповідали вони різним відрізкам. Наприклад, тип 
[image: image38.wmf]010103
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 на двох із семи відрізків був другим, 
[image: image39.wmf]010105
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 - на одному із шести, 
[image: image40.wmf]1010201
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 - на двох із трьох. Не на усіх відрізках типи кон'юнктури ніш відповідали  типу [image: image41.wmf]0101
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, але при цьому тип 
[image: image42.wmf]010102
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, як і   
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 і 
[image: image44.wmf]010104
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, збігається з типом 
[image: image45.wmf]0101
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. 
 Отже, аналіз параметрів першого градієнта ніш підсектора „0101” обох ринків дозволив зробити такі узагальнення. Перше зв'язано з тим, що на відрізках у нішах були різні типи кон'юнктури. Друге виходить з того, що у періоді в нішах домінував перший тип кон'юнктури. Третє демонструє те, що тенденції формування кон'юнктури жодної ніш не зробили вирішального впливу на формування кон'юнктури підсектора.
У табл.4.29 подано динаміку типів кон’юнктури ніш Донецького підсектора „0501”. 

Таблиця 4.29
Динаміка типів і рівнів кон'юнктури 

ніш Донецького підсектора „0501”  

	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому за період

	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
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	0,54
	0,48
	0,48
	0,56
	5,00
	1,41
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	0,42
	0,51
	0,40
	2,17
	1.46
	1,33
	1,21
	1,16
	1,32
	1,11
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	0,34
	0,70
	0,50
	0,70
	1,01
	1,46
	1,16
	1,33
	1,40
	0,96
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	0,49
	0,57
	0,56
	0,80
	0,98
	1,08
	0,96
	0,96
	1,14
	0,84

	
[image: image50.wmf]050105
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	1,00
	1,00
	1,00
	1,30
	1,14
	0,96
	1,15
	1,79
	1,17
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	0,61
	0,69
	0,60
	0,67
	0,95
	1,09
	1,00
	0,90
	1,24
	0,86
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	0,58
	0,69
	0,69
	0,77
	0,96
	0,82
	0,74
	0,88
	1,19
	0,81
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	0,69
	0,72
	0,59
	0,84
	0,86
	2,37
	1,85
	1,57
	1,71
	1,25
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	0,74
	0,63
	0,36
	1,19
	1,80
	2,37
	1,79
	1,09
	1,72
	1,30
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	1,03
	0,51
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	0,68
	0,65
	0,73
	0,77
	0,99
	1,13
	1,19
	1,18
	1,40
	0,97

	
[image: image57.wmf]050112
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	1,00
	1,00
	1,00
	1,19
	1,05
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	0,86
	0,90
	0,93
	1,13
	1,20
	2,02
	1,68
	1,45
	1,69
	1,32


Судячи з даних табл. 4.29, у Донецькому підсекторі „0501” протягом періоду було тринадцять видів ПВО, з яких дев'ять на усіх відрізках. У відповідних їм нішах на перших трьох відрізках був другий тип кон'юнктури, що на наступних відрізках перетворився на перший. Першими в 1997 р. змінили тип на перший 
[image: image59.wmf]050102
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, 
[image: image60.wmf]050109
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, 
[image: image61.wmf]050113
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, потім у 1998 р. - 
[image: image62.wmf]050103
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. Довше всього другий тип мав тільки [image: image63.wmf]050107
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 - протягом восьми відрізків. Ніші не тільки значно розрізняються за кількістю відрізків, у яких був присутній той або інший тип, але і від кон'юнктури підсектора. Лише в частині ніш середні за період значення кон'юнктури збігаються зі значеннями в підсекторі. До таких відноситься і 
[image: image64.wmf]050107
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.
У табл.4.30 подано динаміку типів кон'юнктури ніш Луганського підсектора „0501”. 

Таблиця 4.30
Динаміка типів і рівнів кон'юнктури 

ніш Луганського підсектора „0501”  

	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому за період

	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	

	
[image: image65.wmf]050102
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	0,46
	0,42
	0,57
	0,54
	1,66
	0,83

	
[image: image66.wmf]050103
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	0,52
	1,19
	0,51
	0,60
	0,43
	0,55
	0,60
	0,30
	3,33
	0,86
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	0,55
	1,00
	0,24
	0,34
	0,55
	0,57
	0,59
	0,64
	1,53
	0,81
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	1,00
	0,79
	0,64
	0,52
	1,78
	0,97
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	0,57
	0,66
	0,57
	0,58
	0,48
	0,45
	0,47
	0,68
	1,74
	0,75
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	0,91
	0,73
	0,90
	0,98
	0,96
	0,82
	0,61
	0,64
	1,36
	0,87
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i

k


	0,65
	0,68
	0,61
	0,70
	0,83
	1,06
	0,55
	0,54
	3,57
	0,95
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	1,20
	1,15
	1,00
	1,72
	1,85
	1,16
	1,72
	3,57
	1,54
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	0,93
	1,56
	3,33
	1,72
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	0,79
	0,82
	0,73
	0,71
	0,81
	1,05
	0,94
	1,14
	1,52
	0,95
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	1,03
	1,14
	1,09
	1,10
	1,29
	1,14
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	0,87
	1,05
	1,39
	1,13
	1,14
	0,79
	0,72
	0,70
	0,94
	0,92


За даними табл. 4.30, у Луганському підсекторі „0501” протягом періоду було дванадцять видів УВО, з яких сім - постійно, у тому числі і 
[image: image77.wmf]050107
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. У нішах, що відповідають семи зазначеним видам, на більшості відрізків був присутній другий тип кон'юнктури: 
[image: image78.wmf]050106
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 і [image: image79.wmf]050107
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- на восьми, 
[image: image80.wmf]050103
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, 
[image: image81.wmf]050104
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 і 
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 - на сімох, 
[image: image83.wmf]050111
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 - на шести, 
[image: image84.wmf]050113
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 - на п'ятьох. Перший тип був у 2002 р. у всіх нішах. Типи 
[image: image85.wmf]050106

i

k

 і [image: image86.wmf]050107
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 на усіх відрізках збігаються з типами  
[image: image87.wmf]0501
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, що фіксує ступінь впливу кон'юнктури ніш на кон'юнктуру підсектора. У нішах, що з'явилися в підсекторі пізніше, превалювали як перший, так і другий типи кон'юнктури. Наприклад, перший тип 
[image: image88.wmf]050112
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 був присутній на усіх відрізках, а другий тип 
[image: image89.wmf]050102
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 і  
[image: image90.wmf]050105
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 на більшості відрізків. 
Отже, аналіз параметрів першого градієнта нішах підсектора „0501” обох ринків дозволив зробити такі узагальнення. Перше полягає в умовному поділі періоду на два інтервали: для першого характерна перевага другого типу кон'юнктури більшості ніш, а для другого - існування двох типів кон'юнктури ніш. Друге складається у визнанні факту розбіжності типів у нішах й на відрізках. Третє наводить на думку про те, що один тип не може бути в ніші скільки-небудь довгий проміжок часу. 
Таким чином, аналіз параметрів першого градієнта дозволив зробити такі висновки щодо кон’юнктури ніш підсекторів обох ринків. По-перше, типи кон'юнктури ніш обов'язково змінилися хоча б один раз протягом періоду, а деяких ніш кілька разів. По-друге, типи в частині ніш підсектора неодноразово збігаються на відрізках, а в частині не збігаються на жодному відрізку. По-третє, поява нових видів ПВО визначила зміну типів кон'юнктури „старих” ніш.
Другий градієнт характеризує рівні кон'юнктури ніш. Порівняльний аналіз рівнів ніш усіх підсекторів дозволив виділити такі особливості. Перша зв'язана з неможливістю існування одного рівня кон'юнктури ніші протягом усього періоду. Один рівень можливий максимум на двох відрізках підряд або на віддалених один від одного. Друга особливість зв'язана з розбіжністю рівнів ніш на одному відрізку. Третя особливість припускає зміну напрямків динаміки рівнів протягом періоду, тобто рівень підвищувався, потім знижувався і знову підвищувався. Четверта складається у відсутності видимої систематики в домінуванні рівня однієї ніші. Усі вони свідчать про різні тенденції формування пропорції пропозиції та попиту в нішах, що припускає детальний розгляд рівнів щодо кожної ніші окремо. У підтвердження особливостей у табл. 4.31 і 4.32 подано дані для розрахунку рівнів кон'юнктури ніш, обраних як емпіричну базу дослідження. Так, у табл. 4.31 містяться дані для визначення рівня 
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 Донецької і Луганської ніш.

Таблиця 4.31
Дані для визначення рівня 
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 Донецької і Луганської ніш
	Ніша 
	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду

	
	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	Донецька  
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	-62
	-56
	-136
	106
	228
	84
	107
	148
	264

	
	min
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	26
	54
	21
	16
	23
	24
	44
	30
	20

	
	max
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	350
	272
	276
	152
	232
	245
	211
	186
	183

	Луганська 
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	-172
	27
	-35
	45
	108
	246
	142
	381
	544

	
	min 
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	90
	91
	79
	44
	
	
	
	
	

	
	max
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	194
	144
	150
	171
	342
	344
	328
	319
	336


Дані табл. 4.31 переконують у тім, що рівень 
[image: image99.wmf]010102
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 Донецької ніші коливався протягом усього періоду. Так, рівні 
[image: image100.wmf]010102
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 і 
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 були умовно низькими, 
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 і 
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 - середніми, 
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 і 
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 - умовно високими, 
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 і 
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 - високими. Причому один рівень відповідав різним типам кон'юнктури: умовно низький рівень 
[image: image108.wmf]010102
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 був другого типу, а 
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 - першого; середній рівень 
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 - другого типу, а 
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 - першого. Отже, у Донецькій ніші «010102» складно виділити який-небудь один домінуючий рівень кон'юнктури. 
Стани рівня 
[image: image112.wmf]010102
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 Луганської ніші відрізнялися від Донецької, але при цьому варто врахувати, що, починаючи з 1998 р., у Луганській ніші був присутній тільки один  ВНЗ, а, виходить, рівень її кон'юнктури варто визнати умовним. Відмінності полягають у такому. У першу чергу, за кількістю відрізків, на яких були однакові параметри, наприклад, високий рівень був не на двох, а на трьох відрізках: 
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, 
[image: image114.wmf]010102

01

k

 і 
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. У другу чергу, параметри на одних відрізках відповідали один одному, а на інших ні. Наприклад,  рівень 
[image: image116.wmf]010102
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 Донецької ніші був низьким, а Луганської – умовно високим. Рівень 
[image: image117.wmf]010102
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 Донецької ніші, навпаки, був умовно високим, а Луганської – низьким. Разом з тим рівні 
[image: image118.wmf]010102
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 і 
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 Донецької і Луганської ніш були середніми, а 
[image: image120.wmf]010102
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 - високим. Суворо кажучи, загальним для обох ринків, з одного боку, є різноманітність рівнів кон'юнктури протягом періоду при відсутності крайніх параметрів, а з іншого,  постійна  змінюваність параметрів.  
У табл. 4.32 подано дані для визначення рівня [image: image121.wmf]050107
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 Донецької і Луганської ніш.

Таблиця 4.32
Дані для визначення рівня [image: image122.wmf]050107
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 Донецької і Луганської ніш
	Ніша 
	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду

	
	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	Донецька
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	-494
	-427
	-511
	-489
	-81
	-594
	-1173
	-585
	879

	
	min
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	25
	25
	20
	21
	13
	17
	12
	10
	21

	
	max
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	314
	229
	203
	372
	384
	395
	816
	1072
	657

	Луганська 
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	-34
	-161
	-71
	-12
	-41
	-232
	-696
	-613
	605

	
	min 
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	20
	32
	29
	30
	46
	37
	39
	45
	42

	
	max
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	75
	85
	138
	194
	191
	368
	527
	525
	448


Дані табл. 4.32 говорять про те, що для рівня [image: image129.wmf]050107
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 Донецької ніші властиві високі параметри. Так, на сімох відрізках він був надзвичайно високим. Той факт, що рівні 
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 і 
[image: image131.wmf]050107

01

k

 були відповідно умовно низькими і середніми, свідчить про можливі різкі перепади рівня.
Рівень [image: image132.wmf]050107
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 Луганської ніші характеризує наявність крайніх параметрів. Наприклад, рівень 
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 був надзвичайно високим, а 
[image: image134.wmf]050107
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 - надзвичайно низьким. Причому рівні на відрізках, що передують екстремальним параметрам, були середніми, що демонструє вибуховий характер рівня. Необхідно взяти до уваги і ту обставину, що настільки значні коливання [image: image135.wmf]050107
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 обох ринків не привели до зміни типу кон'юнктури. З іншого боку, для рівня [image: image136.wmf]050107
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 характерна відносна стабільність. Так, рівні 
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, 
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 і 
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 Луганської ніші були високими. Стало бути, рівні [image: image140.wmf]050107
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 Донецької і Луганської ніш протягом періоду мали такі характеристики. Перша полягає в тому, що період умовно може бути розділений на два інтервали: у якому рівень значно коливався і в якому він був відносно стабільним. Друга характеристика полягає в тім, що значні кон'юнктурні коливання не привели до зміни одного типу кон'юнктури іншим. 
Таким чином, аналіз параметрів другого градієнта дозволив зробити такі висновки щодо кон'юнктури ніш „010102” і „050107” обох ринків. По-перше, рівні кон'юнктури часто мінялися. По-друге, відсутня чітко виражена залежність між зміною одного рівня іншим. По-третє, не простежуються причинно-наслідкові зв'язки  між динамікою рівнів і динамікою типів кон'юнктури. 
Третій градієнт  характеризує динаміку кон'юнктури ніш. Як уже було відзначено в характеристиках параметрів перших двох градієнтів, типи і рівні кон'юнктури ніш обох ринків перетерплювали зміни. Тому з'ясування напрямків і темпів динаміки є невід'ємним атрибутом аналізу кон'юнктурної ситуації ніш. У табл. 4.33 подано динаміку значень ланцюгового темпу приросту 
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), а також середнього за період значення 
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) Донецької і Луганської ніш.
Таблиця 4.33
Динаміка  і середнє значення 
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 Донецької і Луганської ніш 

	Ніша
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому за період

	
	1995
	1996
	1997
	1998
	 1999
	2000
	2001
	2002
	

	Донецька
	-0,33
	-8,05
	36,07
	12,79
	-15,31
	2,90
	7,52
	14,30
	6,24

	Луганська
	81,91
	-16,49
	29,94
	13,08
	30,35
	-16,45
	53,14
	19,35
	23,50


Дані табл. 4.33 говорять про кількаразову зміну напрямків еволюції 
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 Донецької ніші. В одному випадку це привело до зміни другого типу 
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 на перший 
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, а в іншому - 
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 і 
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 були першого типу, оскільки рівень 
[image: image151.wmf]010102
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 був досить високий. У Луганській ніші другий напрямок динаміки другого типу 
[image: image152.wmf]010102
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 привів до першого рівня 
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. Еволюція останнього в другому напрямку привела до другого типу 
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, що, унаслідок розвитку в другому напрямку, перетворився на перший тип 
[image: image155.wmf]010102
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. З цього випливає, що для ніш «010102» обох ринків  зміна напрямку динаміки в першій частині періоду привела до зміни типу 
[image: image156.wmf]010102

i

k

. Для останніх трьох відрізків була характерна еволюція першого типу  
[image: image157.wmf]010102
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  в першому напрямку. Якщо взяти до уваги, що 
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 Донецької ніші  другого типу, а 
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 позитивний, то ситуацію необхідно прокоментувати, як еволюцію другого типу кон'юнктури в другому напрямку, що привела до зміни типу і подальшого розвитку першого типу в першому напрямку. Інакше ситуація склалася в Луганській ніші «010102», де перший тип  
[image: image160.wmf]010102
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 еволюціонував у першому напрямку. Характеризуючи темпи динаміки в нішах «010102» обох ринків, слід зазначити, що вони були високими, оскільки в першій половині періоду обумовлювали зміну  типів, а в другій половині - високі рівні 
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У табл. 4.34 подано динаміку значень ланцюгового темпу приросту  [image: image162.wmf]050107
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), а також середині за період значення 
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) Донецької і Луганської ніш.

Таблиця 4.34
Динаміка  і середні значення 
[image: image166.wmf]050107
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 Донецької і Луганської ніш 

	Ніша
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому за період

	
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	

	Донецька
	18,73
	0,50
	11,12
	25,82
	-14,88
	-9,31
	18,70
	34,54
	10,65

	Луганська
	-20,07
	23,32
	9,64
	-2,82
	-14,41
	-25,27
	4,62
	112,95
	10,99


Як указують дані табл. 4.34, на перших чотирьох відрізках другий тип [image: image167.wmf]050107
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 Донецької ніші еволюціонував у другому напрямку. Далі [image: image168.wmf]050107
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 і 
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 другого типу еволюціонували в першому напрямку, а [image: image170.wmf]050107
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 - у другому, що привело до зміни типу на перший. Перший тип 
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 розвивався в першому напрямку. Значення 
[image: image172.wmf]050107
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 також підтверджує розвиток другого типу в другому напрямку. Таким чином, вектор перетворень кон'юнктури Донецької ніші „050107” очевидний. Темпи розвитку кон'юнктури ніш на чотирьох відрізках були низькими, а на чотирьох високими, що говорить про активний процес формування кон'юнктури ніші. 
На чотирьох відрізках другий тип [image: image173.wmf]050107
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 Луганської ніші еволюціонував у першому напрямку, а на чотирьох – у другому, що унеможливлює виділення домінуючого напрямку еволюції. Тому, якщо в основу характеристики напрямку розвитку покласти другий тип 
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 і позитивний 
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, то можна зробити висновок, що кон'юнктура Луганської ніші „050107” еволюціонувала до збалансованості обсягів попиту та пропозиції. У першій частині періоду темпи розвитку [image: image176.wmf]050107
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 були високими, а в другій сповільнилися. Отже, для обох ринків трансформація кон'юнктури ніші „050107” відрізнялася зміною напрямків розвитку без зміни типу, з одного боку, і переходом з високих темпів на низькі, з іншого. 
Таким чином, можна виділити дві групи тенденцій динаміки кон'юнктури  ніш Донецького і Луганського ринку: перша - специфічні тенденції, характерні для ніш одного сектора на обох ринках; друга – загальні для ніш обох підсекторів і ринків. Тенденції  першої групи було розглянуто вище. До другої групи варто віднести, по-перше, часту зміну напрямків динаміки, по-друге, загасання темпів. 
Перш ніж приступити до розкриття параметрів третього градієнта, необхідно уточнити показники, що характеризують сукупні обсяги пропозиції та попиту в ніші «010102»: 
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 - обсяг пропозиції на i-ому відрізку, 
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 - обсяг попиту на i-ому відрізку. У табл. 4.35 подано динаміку значень  ланцюгових темпів приросту 
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), а також середині за період значення 
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) Донецької і Луганської ніш.
Таблиця 4.35
Динаміка і середні значення 
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 Донецької і Луганської ніш 

	Ніша
	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому за період

	
	
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	

	Донецька
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	-13,77
	9,72
	-3,16
	26,14
	-11,40
	1,17
	-7,51
	15,00
	2,02
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	-13,49
	19,33
	-28,83
	11,84
	4,61
	-1,69
	-13,98
	0,61
	-2,70

	Луганська 
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	61,94
	-25,00
	6,67
	40,63
	31,11
	-20,34
	48,94
	25,71
	21,21
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	-10,98
	-10,19
	-17,91
	24,36
	0,58
	-4,65
	-2,74
	5,33
	-2,02


Дані табл. 4.35 указують на різнорідність причин, що визначили динаміку кон'юнктури в різних напрямках. Так, якщо еволюцію другого типу 
[image: image193.wmf]010102

94

k

 Донецької ніші в першому напрямку було обумовлено третьою причиною, то 
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 - другою, а 
[image: image195.wmf]010102

96

k

 - у другому напрямку третьою причиною. Еволюцію першого типу 
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, 
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 і 
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 в першому напрямку було обумовлено першою причиною, 
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 - третьою. У свою чергу, 
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 показують другу причину еволюції кон'юнктури ніші. Отже, для Донецької ніші „010102” характерний другий тип кон'юнктури, що еволюціонує швидкими темпами в другому напрямку за рахунок першої причини. У Луганській ніші розвиток другого типу 
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 і 
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 в другому напрямку було продиктовано першою причиною. Перший тип  
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 розвивався в другому напрямку, а 
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 в першому за рахунок третьої причини. У свою чергу, перший тип 
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, 
[image: image207.wmf]010102

98

k

, 
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 еволюціонував у першому напрямку за другою причиною. Стало бути, еволюцію кон'юнктури будь-якого типу Донецької і Луганської ніш „010102” у кожнім з напрямків продиктовано як різними, так і однаковими причинами. 
Приступаючи до розкриття параметрів ніші „050107”, слід уточнити показники, що характеризують сукупні обсяги пропозиції та попиту: 
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-  обсяг пропозиції на i-ому відрізку, 
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- обсяг попиту на i-ому відрізку. У табл. 4.36 подано динаміку значень ланцюгових темпів приросту 
[image: image212.wmf]050107

i

l

 (
[image: image213.wmf]050107

i

l

прц

T

) і 
[image: image214.wmf]050107

прц

q

 (
[image: image215.wmf]050107

i

q

прц

T

), а також середні значення 
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) Донецької і Луганської ніш.

Таблиця 4.36
Динаміка і середні значення 
[image: image220.wmf]050107

i

l

прц

T

 і 
[image: image221.wmf]050107

i

q

прц

T

 Донецької і Луганської ніш 

	Ніша
	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	  У середньому за період

	
	
	1995
	 1996
	1997
	1998
	 1999
	2000
	2001
	2002
	

	Донецька
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	37,93
	21,59
	41,08
	32,94
	27,41
	25,77
	29,34
	26,50
	22,14
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	16,70
	20,99
	26,96
	5,66
	16,92
	77,53
	8,96
	-5,98
	20,90

	Луганська
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	24,64
	44,19
	16,94
	22,76
	17,30
	4,89
	-0,64
	109,19
	29,91
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	55,9
	16,92
	6,66
	26,32
	37,06
	40,36
	-5,03
	-1,76
	22,06


Дані табл. 4.36 переконують у тім, що на сімох відрізках друга причина обумовлювала розвиток кон'юнктури Донецької ніші „050107”, з них на п'ятьох відрізках у другому напрямку і на двох у першому. Лише тільки еволюцію  [image: image226.wmf]050107
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 в першому напрямку було обумовлено першою причиною. Розвиток другого типу 
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 Луганської ніші на чотирьох відрізках у першому напрямку і на двох у другому продиктовано другою причиною. У свою чергу, еволюцію  другого типу 
[image: image228.wmf]050107
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в другому напрямку і першого типу [image: image229.wmf]050107
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 в першому напрямку було обумовлено відповідно третьою і першою причинами. Отже, у Донецькій і Луганській нішах «050107» розвиток кон'юнктури протягом періоду було визначено другою причиною. Даний висновок підтверджують значення 
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.
Таким чином, аналіз параметрів градієнтів ніш обох ринків дозволив зробити такі висновки. По-перше, протягом періоду відбулася зміна першого типу кон'юнктури другим. По-друге, спостерігалася висока амплітуда коливань рівнів кон'юнктури. По-третє, відбувалася часта зміна напрямків і темпів динаміки різних типів і рівнів кон'юнктури. По-четверте, різні причини визначали трансформацію типів кон'юнктури в одному або різних напрямках. Усе це свідчить про високий ступінь активності процесу формування кон'юнктури ніш протягом періоду. Так, відносно всіх розглянутих ніш можна констатувати, що вони перейшли в другу стадію економічного циклу і знаходяться на початкових її етапах. 
Призначення мікрорівня четвертої стадії діагностики кон'юнктури полягає у визначенні адаптованості діяльності ВНЗ щодо зміни параметрів градієнтів ніші. Виступаючи як вихідні умови визначення адаптованості, параметри градієнтів кон'юнктури ніші  визначають чотири аспекти аналізу й оцінки діяльності ВНЗ. Для позначення сукупності ВНЗ, що діє у межах ніші, використовується  термін «група». Кількість ВНЗ у групі «010102» на i-ому відрізку виражає показник  
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. Відповідно до прийнятої в параграфі 3.4 умови, ВНЗ в нішах позначені символами, що містяться у додатках А і Б. 
Перший аспект характеризує адаптованість ВНЗ до зміни параметрів першого градієнта в ніші. Як свідчить аналіз першого градієнта Донецької ніші „010102”, другий тип [image: image234.wmf]010102
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 трансформувався в перший, що говорить про можливу зміну відносин між ВНЗ усередині групи. Для визначення варіанта розміщення сил у групі і встановлення залежності реалізації потенціалу ВНЗ від типу [image: image235.wmf]010102
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 у табл. 4.37 подано динаміку 
[image: image236.wmf]y

i

l

i

d

 і [image: image237.wmf]y

i

q

i

d

 ВНЗ Донецької групи „010102”. 
Таблиця 4.37
Динаміка  
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 і критерії оцінки ВНЗ  Донецької групи „010102”  

	Код ВНЗ
	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	Критерій

	
	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
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	15,82
	16,34
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	14,62
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	3,26
	3.6
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	11,39
	11,76
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	7,50
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	15,19
	11,76
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	14,04
	13,87
	15,00
	13,04
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	17,96
	22,39
	18,99
	19,61
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	15,00
	13,04
	6.6
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	22,76
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	18,10
	17,53
	
	

	
[image: image262.wmf]95

Д

y


	
[image: image263.wmf]y

i

l

i

d


	
	
	
	
	
	14,04
	13,87
	15,00
	13,04
	6.6
	
[image: image264.wmf]4

Z



	
	
[image: image265.wmf]y

i

q

i

d


	14,49
	
	4,75
	6,98
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	9,58
	4,48
	3,80
	7,84
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	4,68
	9,25
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	2,27
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	3,73
	6,33
	3,27
	5,18
	4,68
	4,62
	5,00
	4,35
	3.3
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	6,96
	4,21
	2,43
	3,12
	3,11
	5,80
	5,67
	3,05
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	46,71
	33,58
	28,48
	29,41
	41,45
	23,39
	23,12
	25,00
	43,48
	6.6
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	39,02
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	29,81
	23,07
	31,48
	31,78
	27,84
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	7,13
	8,19
	3,39
	3,76
	
	
	
	
	


Як свідчать дані табл. 4.37, як при першому, так і при другому типі [image: image282.wmf]010102
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 в Луганській групі „010102” існував другий варіант розміщення сил, тобто інтереси одних ВНЗ були реалізовані більшою, а інших меншою мірою. Дана обставина говорить про те, що в класі „01”, у підкласі „0101” і в групі „010102” є присутнім другий варіант, а виходить, різниця потенціалів є на всіх рівнях. Варто звернути увагу, що другий тип [image: image283.wmf]010102
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 зовсім не означав реалізацію інтересів ВНЗ. Так, у 1994 р. жоден із семи ВНЗ не реалізував потенціал повною мірою при тім, що в двох з них не було визначено значення 
[image: image284.wmf]010102

i

l

. У 1995 р. три із семи ВНЗ реалізували потенціал повною мірою, а в 1996 р. це удалося одному з дев'яти. Разом з тим, при першому типі 
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 сім з дев'яти ВНЗ реалізували потенціал, а при першому типі 
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 - п'ять з восьми. Стало бути, тип [image: image287.wmf]010102
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 не впливав на дотримання інтересів ВНЗ. 
У Луганській ніші „010102” другий тип [image: image288.wmf]010102
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 мінявся на перший двічі, що дає можливість припустити ще більшу активність процесу формування відносин між ВНЗ, ніж у Донецькій групі. У табл. 4.38 подано динаміку 
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 ВНЗ Луганської групи „010102”. 

Таблиця 4.38
Динаміка  
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 і критерії оцінки ВНЗ Луганської групи „010102” 

	Код ВНЗ
	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	Критерій

	
	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
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	63,56
	50,00
	33,33
	37,50
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	100,00
	100,00
	100,00
	100,00
	6.6
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	44,78
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Дані табл. 4.38 переконують в існуванні другого варіанта розміщення сил у Луганській групі „010102”. Незважаючи на те, що 
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 був другого типу, інтереси 
[image: image306.wmf]42

Л

y

 і 
[image: image307.wmf]57

Л

y

 дотримані не повною мірою. При першому типі 
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 інтереси 
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 були дотримані повною, а  
[image: image311.wmf]57

Л

y

 не повною мірою. Якщо при другому типі 
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  були дотримані інтереси 
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, то при першому типі 
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 тільки 
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. Починаючи з 1998 р., у ніші залишився 
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, але при тім, що він єдиний надає даний вид ПВО, його потенціал реалізований не повністю, оскільки перший тип кон'юнктури говорить, що 
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. Ця обставина дозволяє припустити, що на даній стадії формування кон'юнктури реалізація інтересів ВНЗ не залежить від її типу. 
У Донецькій ніші „050107” тільки на останньому відрізку періоду перший тип [image: image320.wmf]050107
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 перемінив другий, що дозволяє припустити, що протягом перших восьми відрізків ВНЗ мали потенційну можливість реалізувати інтереси. Динаміка 
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 ВНЗ Донецької групи „050107”, що міститься у додатку Л, свідчить про те, що реалізували таку можливість далеко не усі. Переконливим підтвердженням цьому служать такі факти: у 1994 р.- чотири з чотирнадцяти ВНЗ реалізували потенціал, у 1995 р. – чотири з вісімнадцяти, у 1996 р. – шість з вісімнадцяти, у 1997 р. – вісім з вісімнадцяти, у 1998 р. – дев'ять із двадцяти, у 1999 р. – одинадцять з двадцяти п'яти, у 2000 р. – десять з двадцяти восьми, у 2001 р. – дев'ять з тридцяти. Отже, для даної стадії формування [image: image323.wmf]050107
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 Донецької ніші тип кон'юнктури не впливає на дотримання інтересів ВНЗ.
У Луганській ніші „050107”, подібно до Донецької, тільки на останньому відрізку другий тип [image: image324.wmf]050107
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перемінився на перший. На підставі динаміки 
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 ВНЗ Луганської групи „050107”, що містяться у додатку М, можна зробити висновок про другий варіант розміщення сил. При другому типі [image: image327.wmf]050107
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 на різних відрізках була різна кількість ВНЗ, що реалізували інтереси, наприклад, у 1994 р. – три з восьми в групі, у 1995 р. – п'ять з десяти, у 1998 р. – шість із тринадцяти, у 2000 р. – три з тринадцяти, у 2001 р. - п'ять з чотирнадцяти. Однак при першому типі 
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 дев'ять з чотирнадцяти ВНЗ реалізували інтереси. Отже, від типу кон'юнктури Луганської ніші „050107” не залежить реалізація інтересів ВНЗ у групі.
На підставі інформації, що міститься в першому аспекті, можна зробити висновки відносно адаптованості ВНЗ до змін типу кон'юнктури. По-перше, у нішах обох підсекторів обох ринків протягом періоду існував другий варіант розміщення сил. По-друге, кількість ВНЗ, що повною мірою реалізували свій потенціал, не залежить від типу кон'юнктури. 
Другий аспект характеризує адаптованість ВНЗ щодо змін рівня кон'юнктури ніші. Оскільки в нішах підсекторів обох ринків спостерігалися значні коливання рівня кон'юнктури, то на даному етапі оцінки варто розглянути, яким чином зміна рівня вплинулася на реалізацію інтересів ВНЗ. Дані таблиць 4.31 і 4.37 говорять про те, що в Донецькій ніші „010102” при низькому рівні другого типу 
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 три із семи ВНЗ цілком реалізували інтереси, а при умовно високому рівні  першого типу 
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 сім з дев'яти ВНЗ цілком реалізували інтереси. У межах одного рівня можлива різна реалізація інтересів, наприклад, при середньому рівні  
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 один ВНЗ з восьми повністю реалізував інтереси, а 
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 - чотири з восьми. У Луганській ніші „010102”, за даними таблиць 4.31 і 4.38, при високому рівні другого типу [image: image333.wmf]010102

94

k

 жоден ВНЗ із трьох не реалізував інтереси повною мірою, а при низькому рівні першого типу 
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 - один із трьох. Отже, у досліджуваному періоді відсутня пряма залежність між рівнем кон'юнктури ніші „010102” обох ринків і ступенем реалізації ВНЗ своїх інтересів. 
Зміст табл. 4.32, а також додаток Л дозволяють зафіксувати відповідність між рівнем [image: image335.wmf]050107
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 Донецької ніші і реалізацією інтересів ВНЗ у групі. При другому типі і надзвичайно високому рівні [image: image336.wmf]050107
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 у 1994-1997 рр., 1999 р. і 2000 р. різна кількість ВНЗ змогли реалізувати свої інтереси. Зі зміною рівня частка ВНЗ, що реалізувала інтереси, не змінилася. Беручи до увагу дані табл. 4.32 і додатку М, можна стверджувати, що рівень кон'юнктури не робив сильного впливу на реалізацію інтересів ВНЗ у Луганській ніші „050107”. Наприклад, при надзвичайно високому рівні другого типу [image: image337.wmf]010102
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 п'ять з десяти ВНЗ реалізували інтереси повністю, а при надзвичайно низькому 
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 - сім з одинадцяти, хоча, за логікою, повинно бути навпаки. При високому рівні другого типу 
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 п'ять з чотирнадцяти ВНЗ цілком реалізували інтереси, а при високому першого типу 
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 - дев'ять з чотирнадцяти. Отже, від рівня кон'юнктури  ніші „050107” обох ринків не залежить кількість ВНЗ, що реалізували інтереси. 
Таким чином, зміст другого аспекту дозволяє зробити такі висновки. По-перше, у межах одного рівня одного типу кон'юнктури кількість ВНЗ, що реалізувала інтереси, різна. По-друге, зі зміною рівня кон'юнктури частка ВНЗ, що реалізувала інтереси, не змінювалася. Отже, для досліджуваного періоду була характерна відсутність залежності між рівнем кон'юнктури і реалізацією ВНЗ інтересів. 
Третій аспект характеризує адаптованість ВНЗ щодо напрямку і темпів динаміки кон'юнктури ніші. Еволюція домінуючого (за числом відрізків) першого типу кон'юнктури Донецької ніші „010102” у першому напрямку припускає зміну структури розміщення сил у компетиції. Дійсно, протягом періоду у всіх ВНЗ змінилися значення 
[image: image341.wmf]y

i

l

i

d

 і [image: image342.wmf]y

i

q

i

d

. При цьому частина ВНЗ залишилася, а частина перейшла в іншу групу. Наприклад, [image: image343.wmf]39
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 неодноразово переходив із групи в групу: з четвертої за [image: image344.wmf]y
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, в якій він знаходився в 1994 р., у шосту в 1995 р., у 1996 р. у п'яту, а потім знову в 1997 р. у шосту. Такий ВНЗ, як 
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, що мав на усіх відрізках найбільші 
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, до кінця періоду скоротив їх. Окремі ВНЗ зберегли і небагато збільшили позиції за [image: image348.wmf]y
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, серед них 
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, 
[image: image350.wmf]46

Д

y
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. Отже, у ніші має місце другий варіант зміни структури, що припускає прагнення до рівномірного розподілу часток у групі. 
У Луганській ніші «010102» перший тип кон'юнктури еволюціонував у першому напрямку дуже високими темпами. Оскільки група була нечисленною, то з відходом з неї двох ВНЗ у ніші, починаючи з 1998 р., залишився тільки 
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. При цьому у ВНЗ, що пішли з групи, протягом 1996 і 1997 рр. скорочувалися 
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. Отже, у ніші мав місце перший варіант зміни структури, доведений до абсолюту. Причому його реалізація здійснювалася дуже високими темпами, про що свідчить відхід із групи двох ВНЗ із трьох.
У Донецькій ніші другий тип [image: image355.wmf]050107
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 еволюціонував у другому напрямку, що припускало зміну структури 
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. У всіх ВНЗ, що входять у Донецьку групу «050107», щорічно мінялися значення 
[image: image358.wmf]y

i

l

i

d

 і [image: image359.wmf]y

i

q

i

d
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 з 26,86%  у 1994 р. до 2,30% у 2002 р., тобто більш ніж у десять разів. У 2000 р. у групі з’явився 
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, який зумів за три роки майже в два рази збільшити [image: image363.wmf]y

i

q

i

d

, зайнявши на останньому відрізку лідируюче положення. Істотно підвищили значення 
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 такі ВНЗ, як 
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, а інші їх знизили. З цього можна зробити висновок, що структура сил у групі розвивається за другим варіантом.                          
У Луганській ніші другий тип [image: image368.wmf]050107
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 еволюціонував у другому напрямку, що припускало зміну структури 
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. З чотирнадцяти ВНЗ, що були присутні у групі в 2002 р., вісім протягом періоду знизили 
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 знизили 
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,  у 
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 без значних змін залишилося [image: image378.wmf]y
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 і при цьому підвищилося 
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, а  
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 підвищив одночасно 
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. Високі темпи трансформації структури характеризуються значними змінами 
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 й [image: image384.wmf]y
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 окремих ВНЗ, наприклад, 
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 за п'ять років збільшив [image: image386.wmf]y
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 на 11,99%, а 
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 - на 21,77%. Отже, у ніші мав місце перший варіант зміни структури, що проходив високими темпами. 
Таким чином, оцінка адаптованості ВНЗ до зміни напрямків і темпів динаміки дозволяє зробити такі висновки. По-перше, структури розміщення сил ВНЗ у групах „010102” і „050107” обох ринків щорічно перетерплювали зміни. По-друге, напрямки еволюції структури в групах одного підкласу, але різних ринків були різними. По-третє, високі темпи динаміки кон'юнктури обумовили значні зміни в структурі розміщення сил у групах.

Четвертий аспект характеризує адаптованість ВНЗ щодо причин трансформацій кон'юнктури ніші. Насамперед, необхідно звернути увагу, що різні причини обумовили динаміку кон'юнктури ніш під секторів. Якщо в нішах підсектора „0101” обох ринків це була перша причина, то в нішах підсектора „0501” - друга. Розглядаючи перший бік аспекту, слід зазначити, що 
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 Донецької групи протягом періоду неодноразово мінялося. Так, 
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 були однаковими, але при цьому в групі з'явився 
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, а 
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 її залишив. У свою чергу, 
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 збільшилося в порівнянні з 
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 на два ВНЗ, досягши дев'яти. У такому складі група проіснувала до 1999 р., коли її залишив 
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. На останніх двох відрізках 
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 збільшилося на один ВНЗ, а 
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 скоротилося на один. Судячи зі значень критеріїв 
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, поданих у табл. 4.37, існує імовірність того, що склад групи найближчим часом залишиться незмінним. Трохи слабкі позиції 
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, але варто взяти до уваги, що в 2000 і 2001 рр. його інтереси були цілком задоволені. Отже, можна зробити висновок, що розміщення сил у групі близькі до стабілізації. 
Ситуація у Луганській групі „010102” не вимагає особливих коментарів. Групу в 1998 р. залишили два ВНЗ, що мали чималі 
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. Протягом п'яти років тільки 
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. Питання в тім, як довго проіснує безроздільне володарювання 
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, притому, що склад підкласу «0101» нараховував у 2002 р. три ВНЗ, а 
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 складало 2,34.

Донецька група „050107” за період чисельно виросла більш ніж у два рази. Більш за все порівняльно з попередніми відрізками, зросли значення 
[image: image407.wmf]050107

95

n

 і 
[image: image408.wmf]050107

99

n

. Найбільш активний процес перетворення складу групи був у 1998 р., коли її залишили два, а прийшли чотири ВНЗ. На наступних відрізках у групу тільки приходили ВНЗ. Судячи з поданих у додатку Л значень критеріїв 
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, окремі ВНЗ займають не міцні позиції в групі й у найближчому майбутньому можуть її залишити. Отже, склад Донецької групи „050107” протягом періоду не стабілізувався.  
Склад Луганської групи „050107” за період перетерпів істотні зміни, збільшившись у півтора рази. Якщо 
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 складало вісім ВНЗ, то 
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 - чотирнадцять. За винятком першого і останнього на відрізках значень склад групи поповнювався й убував. Необхідно звернути увагу, що п'ять ВНЗ, з'явившись у групі, згодом залишили її. Особливо активним був 1998 р., коли два ВНЗ пішли з групи, а два в неї ввійшли. Виходячи зі значень критеріїв 
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, поданих у додатку М, процес стабілізації розміщення сил у групі ще не довершений. 
Таким чином, оцінка адаптованості ВНЗ до зміни параметрів четвертого градієнта ніш обох ринків дозволила зробити такі висновки. По-перше, чисельний склад груп мінявся щорічно і за період перетерпів істотні зміни. По-друге, одні групи чисельно зросли, а інші скоротилися. По-третє, структура селективних переваг ВНЗ в одних групах далека від збалансованості, а в інші близька до неї.
Таким чином, мікрорівень четвертої стадії діагностики дозволив зробити висновки відносно адаптованості ВНЗ до параметрів кон'юнктури ніш. По-перше, у нішах існував другий рівень розміщення як необхідна умова стабілізаційного відбору в групах. По-друге, ні тип, ні рівень кон'юнктури ніш не впливав на реалізацію ВНЗ інтересів у групах, що засвідчує утопічність оцінки ВНЗ свого потенціалу. По-третє, напрямки і темпи еволюції кон'юнктури ніш обумовлено активними діями ВНЗ і поведінкою споживачів, що виражено в щорічних змінах 
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. Це робить необхідним вироблення ВНЗ оригінальних управлінських рішень, що відбивають постійну зміну структури їх селективних переваг. По-четверте, процеси формування відносин ВНЗ у групах знаходяться на різних стадіях розвитку залежно від фази економічного циклу, на якій знаходяться ніші. По-п'яте, тенденції адаптованості ВНЗ до параметрів кон'юнктури ніш не залежать від підсектора і ринку, до яких відносяться ніші. Усе це переконує в тім, що ВНЗ повинні приймати управлінські рішення щодо кон'юнктури ніш, з огляду на тенденції формування кон'юнктури підкласу, класу і локального ринку.
При підведенні підсумків діагностики кон'юнктури ніш необхідно виходити з того, що це є основа діяльності ВНЗ у групі. По суті, висновки є вихідними умовами для прийняття рішень щодо діяльності в ніші. Перша умова (базова): результати діагностики запевнюють у винятковості факторів формування кон'юнктури ніш. Це доводить, що ніша є самостійною галуззю оперативного простору ДК, а, отже, рішення повинні бути оригінальні щодо сформованої в ній кон'юнктурної ситуації. Друга умова: універсальний характер методики дозволяє використовувати її для визначення кон'юнктури всіх ніш і для встановлення адаптації ВНЗ у групах. Це дозволяє порівнювати як нішу в розрізі локальних ринків, так і ніші на локальному ринку, у підсекторі та секторі. Тим самим, з одного боку, розширюється спектр рішень, а, з іншого, рішення набувають комплексний характер. Третя умова: у діагностиці кон'юнктури ніші дотримується принцип «внутрішньої виводимості». Це значить, що обсяг і форма інформаційного масиву щодо кон'юнктурної ситуації ніші достатні для прийняття аргументованих рішень. Четверта умова: уніфікований підхід, що складається в єдиній методиці діагностики ринку, сектора, підсектора та ніші. Це дозволяє приймати рішення щодо діяльності в ніші з урахуванням результатів дослідження кон'юнктури ринку, сектора і підсектора. При цьому можна використовувати як результати окремих елементів методики, так і увесь комплекс діагностики. П'ята умова: діагностика ніші реалізує казуально-фіналістичний підхід до ДК, що припускає визначення, як кон'юнктурної ситуації ніші, так і можливих наслідків, що вона здатна зробити на діяльність ВНЗ у групі. Це дозволяє приймати рішення з урахуванням як кон'юнктури ніші, так і можливих реакцій ВНЗ у групі. 

У цілому діагностика кон'юнктури рівнів ринку ПВО дозволила прийти до таких узагальнень, що характеризують сучасний етап розвитку ринку. Перше узагальнення: параметри градієнтів кон'юнктури підсекторів і ніш у межах одного сектора значно відрізняються. Це значить, що ситуація на кожному наступному рівні не тотожна ситуації як на кожному попередньому, так і на наступних  рівнях ієрархії ринку. Оригінальність ситуації обумовлено, з одного боку, різними сукупними потенціалами ВНЗ, поданих у компетиції, класі, підкласі і ніші, а, з іншого, специфікою споживчої переваги, що визначає обсяги попиту на ПВО. Дана обставина справедлива відносно різних секторів, підсекторів і ніш одного рівня ієрархії. Оригінальність кон'юнктури кожного типу оперативного простору ринку ПВО дозволяє говорити про необхідність вироблення унікальних управлінських рішень, відповідних кон'юнктурній ситуації не тільки даного типу, але і погоджених із ситуаціями на різних рівнях ієрархії. 

Друге узагальнення: існують значні відмінності в характеристиках розвитку кон'юнктури Донецького і Луганського  ринків ПВО. Незважаючи на територіальну близькість, відсутня експансія ВНЗ. Кон'юнктурні ситуації однотипних секторів, підсекторів і ніш різних ринків у більшому ступені ідентичні, ніж ситуації різнотипних секторів, підсекторів і ніш одного ринку. Це пояснюється тим, що основу попиту на фахівців складає затребуваність тієї або іншої професії. Попит на фахівців однієї професії на різних територіях більш схожий, ніж попит на фахівців різних професій на одній території. 

Третє узагальнення: незважаючи на істотні розходження в розвитку асортиментних груп на рівнях ієрархії різних локальних ринків, існують єдині закономірності, властиві даному етапу розвитку. З одного боку, кількаразова зміна типів кон'юнктури. З іншого, постійне коливання рівнів кон'юнктури. З третього, часта зміна напрямків і темпів динаміки кон'юнктури. З четвертого, причини, що обумовили трансформації, для одних типів і напрямків різні, а для різних – однакові. Настільки стохастичний характер розвитку свідчить про наявність стадії формування. 

Четверте узагальнення: кон'юнктура, будучи результатом дій ВНЗ, визначає міру реалізації їхніх інтересів у кожнім типу оперативної галузі. Зміна параметрів градієнтів для одних ВНЗ сприяла зростанню ступеня реалізації їхніх інтересів, для інших – навпаки. Оскільки кон'юнктура  демонструє  прагнення ВНЗ до володіння більшою часткою ринку, то їх реалізація інтересів є не що інше, як адаптація до ринкових умов. Отже, діагностика  кон'юнктури  рівнів ієрархії ринку ПВО дозволила встановити адаптованість ВНЗ до змін їх параметрів градієнтів.  
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