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4.1. Діагностика кон'юнктури локального ринку 
Типологічні риси попиту та пропозиції припускають єдині принципи, умови і методи функціонування ринку ПВО, що дозволяє розглядати його як цілісний механізм. Незалежно від того, у який з галузей знань ВНЗ надають послуги і який їхній освітньо-кваліфікаційний рівень, вони постійно взаємодіють, оскільки, задовольняючи потреби в знаннях, діють у межах єдиного економічного простору, маючи, з одного боку, однотипне „джерело ресурсів”, а, з іншого, реалізуючи „готовий продукт” на ринку праці. Унаслідок цього правомірно говорити про закономірності формування кон'юнктури, що виявляються винятково як синергетичний ефект взаємодії суб'єктів ринку ПВО. Отже, ВНЗ повинні бути інформовані про кон'юнктуру ринку, на якому вони діють або на який збираються виходити. Останнє досягається за допомогою методів, що дозволяють діагностувати стан ринку ПВО з позицій дотримання інтересів поданих на ньому ВНЗ. Для простоти викладання замість словосполучень „ринок ПВО Донецької області” та „ринок ПВО Луганської області” вживаються словосполучення „Донецький ринок” та „Луганський ринок”. 

Реалізація принципу цілісності у ДК припускає при розробці методів наукового пізнання закономірностей формування кон'юнктури ринку враховувати принципові вимоги, що безпосередньо випливають з розуміння суті кон'юнктури, з одного боку, і товарно-галузевої специфіки ринку ПВО, з іншого. Вимога перше. Оскільки кон'юнктура є результат явищ незбалансованості та циклічності, що взаємовизначають одна одну, то процес її пізнання повинний враховувати дану якість. У цьому зв'язку імпонує точка зору В.А.Карпова і В.Р.Кучерен​ка, що аналізують співвідношення попиту та пропозиції в аспекті окремих фаз економічного циклу [20,77-82]. Такий підхід логічний, оскільки рівень рівноваги є критерієм, що визначає фазу циклу. 

Вимога друга. Необхідно установити визначальну роль внутрішніх факторів у формуванні кон'юнктури з позицій діалектики загального та окремого. Якщо ситуацію на ринку ПВО розглядати як загальне, а діяльність ВНЗ як окреме, то перша є продуктом другої, сформованої під впливом першої. Взаємодія приватного і загального знаходить відображення на макро– і мікрорівнях діагностики. 

Вимога третя. Специфіка організації ринку ПВО дозволяє обчислити обсяги попиту та пропозиції. У цьому зв'язку, А.І.Бутенко, В.Р.Кучеренко, Є.В.Рак і В.А.Ягорлицький вважають “співвідношення попиту і пропозиції та його динамічні зрушення важливою характеристикою стану ринку”. Але, на їхню думку, “у кон'юнктурному аналізі рідко вдається безпосередньо зіставити обсяги попиту та пропозиції” [19,54]. Аналогічної думки дотримує К.В.Гуменюк, що вважає основним у вивченні кон'юнктури ринку “визначити характер і ступінь збалансованості ринку, насамперед співвідношення попиту та пропозиції” [21,36]. При цьому автор виходить з того, що “при оцінці пропорцій ринку окремого товару треба орієнтуватися на непрямі оцінки співвідношення попиту та пропозиції” [21,39]. Позиція авторів справедлива,  оскільки мало видів діяльності, де можливо вимірити величину попиту та пропозиції, наприклад, вища освіта. Як було відзначено у главі 3, сукупний обсяг пропозиції на локальному ринку  ПВО на i-ому відрізку характеризується показником „ліцензований набір” (
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), а сукупний обсяг реального попиту - показником «кількість осіб, зарахованих на перший курс» (
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). Кон'юнктура на i-ому відрізку (
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) демонструє відношення 
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 до 
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, що характеризує рівень затребуваності пропозиції. 

Вимога четверта. Оскільки сутність попиту та пропозиції вивчено досить глибоко, то особливістю дослідження 
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 є передбачуваність результату. Дана обставина дозволяє при розробці прийомів діагностики використовувати метод пізнання «дерево можливих рішень», що припускає наявність галузі фіксованих рішень на базі логічних посилок, що лежать в основі розуміння кон'юнктури і товарно-галузевої структури ринку. Як рішення, на макрорівні виступають параметри градієнтів, а на мікрорівні – сценарії діяльності ВНЗ. Як аргументація вибору рішення, виступають значення показників, що характеризують стан ринку ПВО на макро- і діяльність ВНЗ на мікрорівні. Виходячи з такого підходу, розробка і методів діагностики зводиться до аргументації вибору рішення. 

Макрорівень припускає аналіз ринкової ситуації, як результату взаємодії складають компетицію. Завдання, розв'язувані на макрорівні, покликані охарактеризувати ситуацію на локальному ринку ПВО. Вони мають статичний, динамічний і результуючий характер. Перше завдання варто вважати основним, тому що воно встановлює тип пропорції 
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 до 
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 на відрізках і в періоді в цілому. Воно має статичний характер, фіксуючи пропорцію за окремий часовий інтервал. Друге завдання визначає рівень 
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 на відрізках і в періоді в цілому. Характер другого завдання подібний першому. Трете завдання має динамічний характер, оскільки визначає напрямки і темпи динаміки 
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. Четверте завдання - результуючого характеру і служить одночасно для виявлення причин, що обумовили напрямок і темпи динаміки 
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 і визначення їхніх можливих наслідків для ВНЗ. Розв’язання завдань припускає виділення градієнтів стану локального ринку ПВО. Сполучення параметрів градієнтів дозволяє визначити, у який з фаз економічного циклу знаходиться локальний ринок.  

Перший градієнт демонструє пропорцію 
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 к.
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 За розуміннями формальної логіки, виділено три параметри градієнта: „перший тип 
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” (далі – „третій тип”) - 
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). Для встановлення переважаючого в періоді типу 
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 використовується показник «середнє за період значення
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” (
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). У табл.4.1 подано динаміку типів і рівнів 
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 і 
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 на Донецькому і Луганському ринках. Для позначення 
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 на Донецьком ринку використовується верхній символ „Д”, на Луганськом –„Л”. 

Таблиця 4.1
Динаміка типів і рівнів 
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 на Донецькому і Луганському ринках 

	Ринок ПВО
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому за період

	
	1994
	1995
	 1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	

	Донецький 
	0,89
	0,90
	0,90
	1,01
	1,06
	1,19
	1,11
	1,10
	1,38
	1,06

	Луганський 
	1,00
	1,08
	1,11
	1,16
	1,16
	1,13
	0,97
	1,06
	1,62
	1,14


Дані табл. 4.1 говорять про присутність на обох ринках на більшості відрізків 
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 першого типу. При цьому другий тип 
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був на  трьох відрізках, а 
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 - на одному. Варто звернути увагу, що 
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 був третього типу, а перший тип 
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 близький до третього. Це значить, що для ринку ПВО реальна наявність третього типу 
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. Разом з тим, наявність „чистого” третього типу варто вважати вкрай рідкою подією, що є винятком, який підтверджує правило. Третій тип 
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 не є „чистим”, тому що різниця між 
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 і 
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 складала тринадцять чоловік на користь 
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. Тому під третім типом мається на увазі пропорція, скільки-небудь близька до рівноваги. Суворо кажучи, на обох ринках протягом періоду були присутні всі типи 
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, але за кількістю відрізків за 
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 і 
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домінував перший тип. 
 Другий градієнт реєструє рівень 
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, що характеризує амплітуду кон'юнктурних коливань. Для  визначення параметрів градієнта використано метод одномірного шкалування  значень 
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. При виборі інтервалу шкалування використано тезу, що рівень 
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 є наслідком діяльності ВНЗ, а, виходить, він  відбиває ступінь впливу 
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 на їхню діяльність. Оскільки основним показником, що характеризує діяльність ВНЗ, є  
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, то як критерій визначення рівня  використані співвідношення  
[image: image49.wmf]y

i

q

 і  різниці між 
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 і 
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 на i-ому відрізку (
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). Логіка міркувань заснована на двох  посилках. Перша: якщо 
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 , то рівень 
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 не робить значного впливу на діяльність ВНЗ. Це значить, що при першому типі 
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 незатребуваний потенціал настільки малий, що в разі реалізації не в змозі зробити  навіть малого впливу на розміщення сил у компетиції. Якщо має місце другий тип 
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, то величина дефіциту настільки незначна, що не здатна стимулювати значне зростання пропозиції. Друга посилка: якщо 
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 , то рівень 
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 може вплинути на діяльність багатьох ВНЗ. У цьому випадку при першому типі 
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 незатребуваний потенціал настільки великий, що його реалізація одним або декількома ВНЗ може привести до незатребуваності послуг інших. Якщо має місце другий тип 
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, то значний дефіцит буде стимулювати багато ВНЗ збільшувати обсяги пропонованих послуг. Варто звернути увагу, що вид рівня не залежить від типу 
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. 

Прийнявши як базові точки  шкали min
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 і max
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 , допустимо, що вони позначають відповідно „мінімальний” і „максимальний” рівні 
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. Далі зафіксуємо середнє між min
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 і max
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 значення 
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 ), що відповідає «середньому» рівню 
[image: image73.wmf]i

K

. Для кожного рівня виділено галузь, у яку входять  значення 
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, що відрізняються від  min
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 не більше ніж на 20%. Крім названих виділено ще чотири рівні 
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: „надзвичайно низький”, якщо 
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; „умовно низький”, якщо min
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; „умовно високий”, якщо 
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; „надзвичайно високий”, якщо 
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 в два і більш рази перевершує max
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. Отже, 
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, що відносяться до відрізків шкали, є параметрами градієнта. У  табл. 4.2 подано дані, необхідні для розрахунку рівнів 
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 і 
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. Дані табл. 4.2 указують, що на Донецькому ринку рівні 
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 другого типу були високими, а 
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 - умовно високим. Якщо рівень 
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 першого типу був умовно низьким, то 
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 - середнім. Рівень 
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 був високим, а 
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 - умовно високими. Особливо варто виділити надзвичайно високий рівень 
[image: image105.wmf]02

Д

K

. На Луганському ринку рівень 
[image: image106.wmf]94

Л

K

 третього типу природно був низьким. Рівні 
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 і 
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 можна визнати 
Таблиця 4.2
Дані для визначення рівнів 
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	Ринок ПВО
	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду

	
	
	1994
	1995
	 1996
	1997
	1998
	  1999
	2000
	2001
	2002

	 Луганський 
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	13
	1277
	1705
	2809
	3166
	2578
	-664
	1540
	16350

	
	min 
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	21
	21
	19
	19
	9
	9
	10
	9
	14

	
	max
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	1509
	1680
	1994
	2214
	3476
	4225
	5900
	7473
	5999

	Донецький  
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	-3943
	-3634
	-3686
	638
	2460
	8112
	5326
	5584
	20740

	
	min
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	30
	27
	29
	32
	31
	30
	28
	34
	31

	
	max
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	2725
	3150
	3959
	4716
	4779
	4911
	5798
	5798
	5456


умовно високими, 
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 – високим, а 
[image: image118.wmf]98

Л

K

 – умовно високим. Якщо рівень 
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 був середнім першого типу, то 
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 - умовно низьким другого типу. Рівень 
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 першого типу був умовно низьким, а 
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 – надзвичайно високим. Отже, аналіз рівнів 
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 обох ринків свідчить про постійне коливання рівнів, з одного боку, і високу амплітуду коливань, з іншого. 

Виділення третього градієнта продиктовано наявністю у ВНЗ прагнення мати велику частку ринку. Це пояснює той факт, що тип і рівень 
[image: image124.wmf]i
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 не могли скільки-небудь довгий час залишатися незмінними. В основу визначення параметрів градієнта покладено основні характеристики динаміки: напрямок і темпи розвитку. Це дозволяє виділити дві групи параметрів. Перша група включає параметри напрямку. Можливі три напрямки еволюції 
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: перший – розрив між 
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 і 
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 збільшується (для першого типу має місце 
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, для другого - 
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), другий - розрив між 
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 і 
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 скорочується (
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 ), третій – розрив між 
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 і 
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 залишається на попередньому рівні (
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;

 const). Перший напрямок першого типу характеризується позитивними значеннями показника «ланцюговий темп приросту 
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» (
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 ), а другого типу – негативними. Другий напрямок першого типу характеризується негативними значеннями 
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, а другого – позитивними. Третій напрямок для обох типів характеризується значеннями 
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, близькими до нуля. Тенденції в періоді характеризуються показником «середнє  за період значення 
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» (
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 ). Еволюція першого і другого типів у кожному з напрямків припускає перехід в інший тип або зміну напрямку у межах типу. Так, розвиток першого і другого типів у першому напрямку обов'язково приводить до зміни напрямку на другий і навпаки. У свою чергу, еволюція першого і другого типів у другому напрямку приводить до переходу першого типу в другий, а другого у перший. Третій тип переходить у перший, якщо 
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 позитивні і в другий, якщо 
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 негативні. У табл. 4.3. подано 
[image: image144.wmf]i

K

прц

T

 на Донецькому і Луганському ринках.

Таблиця 4.3
Динаміка 
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 на Донецькому і Луганському ринках 

	Ринок ПВО
	Відрізок досліджуваного періоду
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	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	

	Донецький 
	1,25
	-0,10
	12,45
	4,40
	12,43
	-7,15
	-0,26
	25,49
	6,06

	Луганський 
	7,69
	2,81
	5,09
	-0,09
	-2,99
	-13,85
	8,76
	52,83
	7,53


На підставі даних табл. 4.3 можна стверджувати, що на Донецькому ринку другий тип 
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 еволюціонував у другому напрямку, 
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 - у третьому, а 
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 – у першому, що привело до зміни типу на перший. На трьох відрізках перший тип 
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еволюціонував у першому напрямку, а на двох – у другому. На Луганському ринку перший тип 
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, 
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 еволюціонував у першому напрямку, 
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 – у третьому, а 
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 і 
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 – у другому, що привело в 2000 р. до зміни типу на другий. Отже, для обох ринків характерна часта зміна напрямків динаміки як першого, так і другого типів 
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. Судячи з 
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 і 
[image: image159.wmf]Л

i

K

прц

T

, перші типи 
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 й 
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 еволюціонували в першому напрямку. 

Виділення темпів динаміки 
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 є дією настільки складною, наскільки простою. Простота полягає в очевидності того, що темпи бувають високими, середніми і низькими, а складність - у визнанні критерію, що дозволяє зробити висновок про вид темпу. Щоб уникнути суб'єктивності, високими варто вважати темпи, що привели до зміни типу або до високого рівня 
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; середніми – такі, що перемінили сусідні рівні; низькими - такі, що не привели до зміни рівня. 

Дані табл. 4.3 дані переконують, що на Донецькому ринку 
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 і 
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 були низькими, а 
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 - високим, оскільки визначив перехід другого типу 
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 в перший. 
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 динаміки першого типу 
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 в першому напрямку були вищі за 
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 у другому напрямку, що не дозволило змінитися типу 
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. 
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 було особливо високим, тому що привело до надзвичайно високого рівня 
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. На Луганському ринку 
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 було високим, а протягом наступних трьох років – низьким. 
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 було середнім, 
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 – високими, а 
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 – особливо високим. Отже, варто констатувати постійну зміну темпів динаміки кон'юнктури на обох ринках.

Таким чином, аналіз параметрів третього градієнта дозволив, по-перше, відзначити кількаразову зміну напрямків і темпів динаміки типів кон'юнктури на обох ринках, по-друге, зареєструвати тенденцію динаміки першого типу 
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 у першому напрямку. 
Основу четвертого градієнта складає тривіальне твердження: зміни 
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 викликані змінами 
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 або 
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, або 
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 і 
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 разом. Причини, що викликали зміни 
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, є параметрами градієнта. Так, зміни першого типу 
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 за першим напрямком і другого типу за другим напрямком викликані причинами: перша, коли 
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 зростає, а 
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 знижується або залишається тим самим; друга - 
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 і 
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 зростають, але при цьому ланцюгові темпи приросту 
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 (
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 ) вищі за ланцюгові темпи приросту 
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 (
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 ); третя - 
[image: image198.wmf]i

L

 і 
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 знижуються, однак 
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 < 
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. Зміни першого 
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 за другим напрямком і другого типу 
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 за першим напрямком викликані  причинами: перша, коли 
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 знижується або залишається колишнім, а 
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 зростає; друга, 
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 і 
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 зростають, але при цьому 
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 ; третя, 
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 і 
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 знижуються, але при цьому 
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 . Тенденції за період характеризуються середніми значеннями 
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 ). У табл.4.4 подано динаміку 
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, а також значення 
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 і 
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 на Донецькому і Луганському ринках.

Таблиця 4.4
Динаміка 
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 і 
[image: image223.wmf]i

Q

прц

T

 на Донецькому і Луганському ринках
	Ринок ПВО 
	Показник
	Відрізок досліджуваного періоду
	У середньому за період

	
	
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	

	Донецький 
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	2,82
	0,46
	12,56
	3,19
	2,81
	18,38
	7,82
	-0,30
	5,17
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	4,11
	0,36
	26,58
	1,07
	15,58
	9,92
	7,53
	25,11
	11,08

	Луганський 
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	2,94
	-3,94
	8,25
	13,45
	3,42
	19,84
	11,57
	-0,94
	6,82
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	10,85
	-1,24
	13,76
	13,34
	0,33
	3,24
	21,34
	51,39
	14,13


Дані табл. 4.4 указують на різні причини динаміки 
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 на відрізках. Так, динаміка другого типу 
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 в другому напрямку обумовлена другою причиною, як і 
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 в третьому напрямку. Розвиток першого типу 
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 в першому напрямку було викликано другою причиною, а 
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 – першою причиною. Динаміка першого типу 
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 і 
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 в другому напрямку обумовлена третьою причиною. Аналогічну ситуацію можна спостерігати і на Луганському ринку. Якщо динаміка 
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, 
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, 
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 обумовлена другою причиною, то 
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 - третьою, а 
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 – першою. З 1998 по 2000 рр. 
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 , причому в 2000 р. більш ніж у п'ять разів. Однак 
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 більш ніж у два рази перевищувало 
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 на обох ринках, що дозволяє констатувати нарощування ВНЗ за період потенціалу більш високими темпами, ніж зростав попит на їхні послуги.

Фаталістичний характер мети ДК припускає з'ясування подальшого розвитку ринку, виходячи з нинішніх параметрів його градієнтів. Сполучення параметрів градієнтів дозволяє визначити стадію відтворювального циклу, на якій знаходиться ринок ПВО. Угрупування 
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 за типами напрямків 
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 дає можливість довідатися про тенденції еволюції секторів за період. Кругообіг еволюційного процесу збалансованості попиту та пропозиції включає чотири фази. Перша характеризується сполученням другого типу 
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 і негативних  
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. Це значить, що зростання попиту випереджає зростання пропозиції. Настання другої фази неминуче, як неминуче насичення попиту, і тоді 
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 стануть позитивними, але при цьому  тип 
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 ще якийсь час залишиться другим (необхідно час, щоб попит зрівнявся з пропозицією). Третя фаза зв'язана з тим, що позитивні 
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 неминуче забезпечать перехід другого типу в перший. Перехід ринку в четверту фазу полягає в тім, що сполучення першого типу і позитивних 
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 обов'язково приведе до перенасичення ринку послугами, у результаті чого пропозиція буде скорочуватися, тобто 
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 будуть негативними. Згодом негативні 
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 приведуть до другого типу 
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. Цикл замкнувся і готовий повторитися. По суті, це демонструє об'єднання одиниць, що самовідтворюються, у єдину стійку систему, здатну до погодженої еволюції.
Результати кількісного аналізу на макрорівні дозволяють зробити висновки щодо стану Донецького і Луганського ринків в досліджуваному періоді. По-перше, домінував перший тип 
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. По-друге, характерне сильне коливання рівнів 
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 на відрізках. По-третє, типи 
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 еволюціонували у всіх напрямках з різними темпами, але при цьому перший напрямок у періоді домінував. По-четверте, причини еволюції типів 
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 різних рівнів у різних напрямках з різними темпами були як однаковими, так і різними. Усе це свідчить про те, що ринки знаходяться в процесі переходу з першої фази в другу. Цю ситуацію варто визнати природною для ринків ПВО, що розвиваються, тому що у ВНЗ ще не сформувалися уявлення про межі своїх можливостей. Вони не досить добре знають місткість ринку, тенденції в потребах потенційних споживачів. Тому 
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 є наслідок «юності» Донецького і Луганського ринків. Можна припустити, що аналогічна ситуація має місце і на ринках ПВО інших областей. Надалі варто очікувати, що друга причина динаміки 
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 переміниться першої, а потім третьою. 

На мікрорівні встановлюється ступінь адаптованості вищого навчального закладу до змін  ринку ПВО з урахуванням усіх ВНЗ, поданих на ринку протягом періоду. Відповідно до другої вимоги, основу мікрорівня діагностики складають параметри  градієнтів ринку послуг вищої освіти. При такому підході  
[image: image262.wmf]i
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 демонструє  не стільки зіткнення інтересів споживачів і ВНЗ, скільки прагнення останніх до володіння більшою часткою ринку. У свою чергу, ринкова ситуація, будучи результатом дій ВНЗ, визначає міру реалізації їхніх інтересів. Для одних ВНЗ зміна параметрів градієнтів сприяє зростанню ступеня реалізації їхніх інтересів, а для інших – навпаки. У цьому зв'язку реалізація інтересів ВНЗ є не що інше, як адаптація до ринкових умов. Отже, діагностика кон'юнктури локального ринку ПВО встановлює адаптованість ВНЗ до змін параметрів градієнтів. З огляду на те, що результати аналізу на макрорівні є вихідними умовами для мікрорівня, на останньому виділено чотири аспекти, що відповідають характеристиці градієнтів. Для позначення сукупності ВНЗ, діючих на Донецькому и Луганському ринках, вживаються словосполучення відповідно „Донецька компетиція” та „Луганська компетиція”.
Перший аспект характеризує адаптованість ВНЗ до змін параметрів першого градієнта. Зміна типу кон'юнктури має на увазі перехід від одних принципів, прийомів і методів діяльності до інших. Типи 
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 припускають наявність подвійної системи відносин: перша - між споживачами і ВНЗ, друга - між вузами усередині компетиції. У літературі добре подано сценарії можливих відносин ВНЗ і споживачів залежно від типу 
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. При першому типі 
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 покупець має можливість вибору, що ставить ВНЗ у залежне положення. У цій ситуації апріорі інтереси всіх споживачів задовольняються повною мірою, а інтереси ВНЗ реалізуються не  цілком. У літературі такий тип ринку іменується „ринком споживача” [49; 50; 103; 107]. При другому типі 
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 існує дефіцит послуг, що ставить споживача в залежне положення від навчального закладу. У цій ситуації інтереси ВНЗ задоволені значною мірою. У літературі такий тип ринку іменується „ринком продавця” [49; 50; 103; 107]. При третьому типі 
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 існує паритет інтересів споживачів ПВО і ВНЗ. Таким чином, тип 
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 розглядається як умова сприятливої або агресивної ринкової ситуації для ВНЗ, що дозволяє визнати його вихідним аргументом при розгляді впливу інших градієнтів на дотримання інтересів ВНЗ. 
Друга система відносин, між ВНЗ усередині компетиції, не одержала належного розгляду. Разом з тим, при визначенні ступеня дотримання інтересів необхідно виходити з того, що ситуація на ринку сформована діями ВНЗ, тобто ступінь визначається тією роллю, що відіграють ВНЗ у формуванні параметрів, а також впливом можливих наслідків зміни параметрів на їхню діяльність. Будучи основним, словосполучення  „інтереси ВНЗ” вимагає пояснення. Під перетворенням у життя інтересів ВНЗ мається на увазі реалізація ними потенціалу. Потенціал ВНЗ характеризується показником «ліцензований набір ВНЗ на i-ому відрізку» (
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). Реальний попит на послуги ВНЗ характеризується показником «кількість зарахованих у ВНЗ у на i-ому відрізку» (
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, то не реалізований. Однак більш реально оцінювати потенціал ВНЗ щодо його позицій на ринку. Так, можлива ситуація, коли  
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[image: image283.wmf]y

i

l

 таким не є. У цьому випадку ВНЗ має кращі позиції. Отже, для оцінки ринкового потенціалу ВНЗ варто використовувати показник «частка 
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). Втілені в життя інтереси ВНЗ виражаються показником «частка 
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 то, очевидно, що інтереси ВНЗ дотримані і при цьому потенціал недостатній, а якщо 
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, то навпаки, інтереси не дотримані, а потенціал надлишковий. Адаптованою варто вважати діяльність ВНЗ в тому випадку, якщо зі зміною параметрів градієнтів ринку їхні інтереси дотримані повною мірою. Тільки ВНЗ, що характеризуються високими 
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, детерміновано впливають на еволюцію ринку. В додатках А і Б подано значення  відповідно 
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 Донецького та Луганського ринків.
Виходячи з традиційних поглядів, параметри першого градієнта говорять про те, що на Донецькому і Луганському ринках на відрізках переважали інтереси як споживачів, так і ВНЗ. Однак, судячи з 
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, у періоді інтереси перших домінували, що свідчить про недотримання повною мірою інтересів усіх ВНЗ. 

На момент приходу ринкових відносин ВНЗ мали різний потенціал для ведення конкурентної боротьби. Незалежно від того, яке відношення 
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 , можливі два варіанти розміщення сил усередині компетиції: перший, коли інтереси усіх ВНЗ дотримані однаковою мірою, другий – інтереси ВНЗ дотримані в різному ступені. Другий варіант апріорі є реальним, а перший можливий хіба що гіпотетично. Різні значення 
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 означають різний внесок у формування 
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, тобто роль одних ВНЗ активна, а інших пасивна. Існування другого варіанта є основним чинником еволюційного процесу в компетиції. При наявності другого типу 
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 другий варіант припускає диференційоване нарощування потенціалу ВНЗ, а при першому типі обумовлює подальший розвиток більш адаптованих ВНЗ і відхід з ринку менш адаптованих. Таким чином, другий варіант розміщення сил є необхідною умовою стабілізаційного відбору ВНЗ у компетиції. Для визначення варіанта розміщення сил використане структурне угрупування ВНЗ за значеннями 
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. Вибір інтервалу угрупування здійснений з урахуванням екстремальних значень 
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Виділено шість груп: у першу увійшли ВНЗ, що мають значення 
[image: image345.wmf]y

i

l

i

d

і 
[image: image346.wmf]y

i

q

i

d
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<5%, у четверту – 5 %
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. Рухливість екстремальних значень обох показників протягом настільки короткого проміжку переконує в тім, що межі груп повинні періодично переглядатися. Для позначення кількості ВНЗ у групі на i-ому відрізку використаний показник 
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. На підставі даних додатку А у табл. 4.5 подане угрупування ВНЗ Донецької компетиції за 
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. Дані таблиці свідчать про наявність другого варіанта розміщення сил у Донецькій компетиції, тобто мається необхідна умова 
Таблиця 4.5
Угрупування ВНЗ Донецької компетиції за 
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для стабілізаційного відбору. При цьому різні значення 
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 у межах однієї групи переконують у значній розбіжності у ВНЗ значень 
[image: image392.wmf]y

i

l

i

d

 і 
[image: image393.wmf]y

i

q

i

d

. Причому різниця в потенціалах і їхній реалізації була присутня як на тих відрізках, коли перший тип 
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припускав часткову реалізацію потенціалу, так і на тих, коли другий тип 
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 відбивав недостатність потенціалу для задоволення попиту. Останнє дає підставу стверджувати, що реалізація потенціалу ВНЗ не залежить від типу 
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На підставі даних додатку Б у табл. 4.6 подане угрупування ВНЗ Луганської компетиції за 
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Таблиця 4.6
Угрупування ВНЗ Луганської компетиції за 
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	П'ята
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	Шоста
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Дані таблиці 4.6 говорять про реальність першого варіанта розміщення сил у Луганській компетиції, що також підтверджує наявність умов для стабілізаційного відбору. Спостерігається значна диференціація ВНЗ на кожному відрізку, що переконує в правильності висловленої вище тези, що ВНЗ іманентна різниця потенціалів і їх реалізація. 

Другий аспект характеризує адаптованість ВНЗ до параметрів другого градієнта щодо типів 
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. Розглянемо сценарії діяльності ВНЗ у компетиції, виходячи з рівнів типів 
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 і першого варіанта розміщення сил у компетиції, як найбільш реального. Високий рівень 
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 першого типу припускає, що інтереси окремих або усіх ВНЗ не будуть реалізовані в більшому ступені, а низький – у меншому. Чим вищий рівень 
[image: image428.wmf]i
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 першого типу і чим ВНЗ довше на ринку, тим більше імовірність того, що деякі ВНЗ не витримають інтенсивної конкурентної боротьби. Високий рівень 
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 другого типу не є гарантією того, що інтереси усіх ВНЗ будуть дотримані повною мірою. Чим вищий рівень 
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 другого типу, тим більше шансів у багатьох ВНЗ реалізувати свої інтереси в більшому ступені. Очевидно, що ВНЗ, що мають значні 
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, краще адаптуються до змін параметрів градієнтів. Стало бути, рівень 
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, що характеризує рівень надлишку або дефіцитності послуг, є мірилом ступеня дотримання інтересів ВНЗ. Оскільки реалізація інтересів складає основу конкурентної боротьби, то рівень 
[image: image434.wmf]i
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 є також критерієм напруженості конкурентної боротьби, характеризуючи інтенсивність стабілізаційного відбору в компетиції. Необхідно обмовитися, що відбір можливий тільки в тому випадку, якщо ВНЗ є незалежними конкурентами. Однак стабілізаційний відбір можливий тільки в тому випадку, якщо високий рівень  першого типу буде таким протягом тривалого часу. 

На Донецькому і Луганському ринках протягом періоду відбувалася зміна типів 
[image: image435.wmf]i
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, при цьому їхній рівень дуже коливався. Це відбиває активний і непричинний процес боротьби ВНЗ за велику ринкову частку, що веде до зміни балансу сил усередині компетицій. Підтвердженням служать дані табл. 4.5 і 4.6, що демонструють на обох ринках щорічну зміну структури чисельності ВНЗ у групах. 

Третій аспект характеризує адаптованість ВНЗ до змін параметрів третього градієнта щодо типів 
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. Можливі такі сценарії. Еволюція першого типу 
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 в першому напрямку припускає зниження рівня реалізації інтересів всіх або окремих ВНЗ, у другому – підвищення рівня реалізації інтересів всіх або окремих ВНЗ, у третьому – стабілізацію інтересів ВНЗ у межах компетиції. Еволюція другого типу 
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 в першому напрямку припускає підвищення рівня реалізації інтересів багатьох ВНЗ, у другому – зниження рівня реалізації інтересів, у третьому – стабілізацію інтересів. Стало бути, перший і другий напрямки для обох типів означають зміну колишньої структури інтересів, а третій напрямок – установлення паритету інтересів ВНЗ усередині компетиції. Можливі два варіанти зміни структури. Перший припускає концентрацію 
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 у окремих ВНЗ. Другий варіант припускає рівномірний розподіл часток між ВНЗ. Варіанти характеризуються стійкістю числа продуцентів, що входять у кожну групу, а також переходом з однієї групи в іншу. 

Дані табл.4.5 дають можливість виділити п'ять ситуацій, що дозволяють установити варіант трансформації структури інтересів у Донецькій компетиції. Перша обставина вказує на те, що перша група протягом періоду була найбільш численною. Склад ВНЗ у ній постійно обновлявся за рахунок переходу вищих навчальних закладів із другої групи. У той час як 
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  залишилося на тому же самому рівні, 
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 групи знизилося на 7,98%, а 
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 - на 7,64%. Останнє говорить про зниження часток тих ВНЗ, у яких вони малі. Друга ситуація свідчить про те, що 
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 другої групи як за 
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, так і за 
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 скоротилося більш ніж у два рази. Скоротилися також більш ніж у два рази 
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. Дана обставина підтверджує факт утрати ринкових позицій ВНЗ, що мають малу частку. Третя ситуація доводить, що ВНЗ, які залишили компетицію, входили в першу і другу групи за 
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 і 
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. Четверта ситуація говорить про те, що число ВНЗ у третій і четвертій групах постійно мінялося, як за рахунок переходу ВНЗ у межах цих груп, так і за рахунок переходу в другу і п'яту групи. Це демонструє нестійкість ВНЗ, що мають середні частки. П'ята ситуація підтверджує, що в п'яту і шосту групи за 
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 ВНЗ перейшли в 1996 р., а за 
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 в шосту групу в 1997 р. і в п'яту в 2001 р. з четвертої групи. 

Дані табл. 4.6 свідчать про наявність чотирьох ситуацій, що дозволяють установити трансформацію структури інтересів у Луганській компетиції. Перша вказує на зростання більш ніж у два рази ВНЗ у першій групі за значеннями 
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. Як правило, перша група поповнювалася за рахунок ВНЗ другої. У 1994 р. друга група була найбільш численною. Протягом періоду 
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 в ній скоротилося більш ніж у два рази. Скорочення 
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 в другій групі і збільшення в першій спостерігалося і за значеннями 
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. При цьому значення 
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 в другій групі скоротилося в 2,47 рази, а в першій збільшилося в 1,75 рази, що переконує в тім, що не усі ВНЗ з другої групи перейшли в першу. Наприклад, у 1995 і 1996 рр. по одному ВНЗ з другої групи перейшли в третю, а в 1997 р.- два. Таким чином, ВНЗ, що мали на початку періоду малі 
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, до кінця їх ще зменшили. Друга ситуація констатує відхід з ринку ВНЗ, що мали незначні 
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. У 1997 р. компетиція скоротилася на два ВНЗ, що належали за 
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 і 
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 до першої групи. У 1998 р. ще сім ВНЗ пішли з ринку, з них за 
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 чотири входили в другу групу і три в першу, а за 
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- п'ять у другу і два в першу. Відхід з ринку ВНЗ, що мали малі значення 
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, переконує в наявності стабілізаційного відбору. Третя ситуація свідчить про зростання max
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 більш ніж у три рази і скороченні min
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 у три рази. Протягом усього періоду max
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 належало одному ВНЗ. Четверта ситуація демонструє наявність групи з трьох ВНЗ, що постійно збільшують 
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, наприклад, якщо значення їх 
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 складало 24,01 %, то 
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 - 46,91%. Таким чином, вищевикладені ситуації свідчать про наявність другого варіанта трансформації інтересів у Донецькій і Луганській компетиціях. 

Знання темпів динаміки досить істотно для ВНЗ, тому що встановлюється час, відведений для прийняття рішень, адекватних ринковій ситуації, що змінилася. Дані табл. 4.5 і 4.6 переконують у щорічній зміні 
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 кожної групи. Це значить, що ВНЗ повинні кожного року переглядати свою тактику щодо розміщення сил, що змінилося, у компетиції.
Четвертий аспект має дві особливості: з одного боку, пояснює причини наслідків впливу змін ринкової ситуації на компетицію, а, з іншого, установлює наявність у ВНЗ можливості успішно протистояти змінам умов на ринку ПВО. Іншими словами,  причини, що викликали зміни параметрів градієнтів, визначають не тільки дійсне положення справ, але і подальшу селекційну й еволюційну „долю” ВНЗ. Два боки демонструють сполучення казуального і фіналістичного характеру мети ДК. 

Розглядаючи перший бік аспекту як аргумент, що дозволяє диференціювати причини динаміки 
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 за ступенем впливу на діяльність ВНЗ, варто прийняти зміни обсягу попиту: зниження припускає високий рівень інтенсивності конкуренції ВНЗ в компетиції, а підвищення – менший. Отже, причини динаміки необхідно розділити на дві групи. До першої віднесені ті з них, що припускають більший рівень інтенсивності: перша і третя причини динаміки 
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 першого типу за першим напрямком; третя причина динаміки 
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 першого типу за другим напрямком; третя причина динаміки 
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 другого типу за першим напрямком; друга причина динаміки 
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другого типу за другим напрямком. До другої віднесено причини, що припускають менший рівень інтенсивності: друга причина динаміки 
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 першого типу за першим напрямком; перша і друга причини динаміки 
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 першого типу за другим напрямком; перша і друга причини динаміки 
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 другого типу за першим напрямком; перша і третя причини динаміки 
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 другого типу за другим напрямком. Вплив рівня інтенсивності конкуренції виявляється в чисельному складі компетиції, що характеризується показником „кількість ВНЗ у компетиції на i-ому відрізку” (
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).Для позначення 
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 на Донецьком ринку використовується верхній символ „Д”, на Луганськом –„Л”. Для характеристики динаміки 
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 на відрізках використовуються показники: «ланцюговий темп приросту» 
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 (
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 ) і «абсолютний приріст значення
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 в порівнянні з 
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 ). Тенденції модифікації 
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 за період відбиває показник „середній за період ланцюговий темп приросту 
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 ). У табл.4.7 подано динаміку 
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 Донецької і Луганської компетицій.  
Таблиця 4.7
Динаміка 
[image: image498.wmf]i

N

 і 
[image: image499.wmf]i

N

прц

T

 Донецької і Луганської компетицій
	Ринок ПВО
	Показник
	Відрізки досліджуваного періоду
	  У середньому за період

	
	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	

	Донецький 
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	109
	109
	107
	108
	95
	96
	98
	99
	99
	103
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	0,00
	-1,83
	0,00
	-11,21
	1,05
	2,08
	1,02
	0,00
	-1,11

	Луганський 
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	53
	53
	53
	51
	44
	44
	44
	44
	45
	49
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	0,00
	0,00
	-3,77
	-13,73
	0,00
	0,00
	0,00
	2,27
	-1,38


 Дані табл.4,7 свідчать, що протягом періоду 
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 двічі скорочувалося і чотири рази підвищувалося, а 
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 двічі скорочувалося й один раз підвищувалося. Якщо модифікації 
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 скоротилося на 11%, а 
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 порозуміваються нестабільністю ринкової ситуації, викликаною причинами, що відносяться як до першої, так і до другої групи. Значення 
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 обох компетицій демонструє тенденцію до скорочення числа ВНЗ. Це дає підставу припустити, що діяльність ВНЗ створила умови для подальшої зміни кількісного і якісного складу обох компетицій. 

Розгляд другого боку аспекту вимагає взяти до уваги три обставини. Перша продиктована тим, що порівняльний аналіз селекційної й еволюційної діяльності ВНЗ не вимагає знання повних інтегральних кривих. Звичайно досить знайти їхній кінцеві, для того щоб вирішити, чи можливо стійке співіснування всіх партнерів у функціональному кооперативному просторі, яким є компетиція. 

Друга обставина зв'язана з тим, що кількість потенційних споживачів ПВО обмежена. Це значить, що зростання ринкової частки одних ВНЗ можливе за умови зниження частки інших. Дана теза вірна для обох типів 
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 , то навіть при позитивних 
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 значення 
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 знизиться. Дана обставина демонструє можливу диференціацію ВНЗ усередині компетиції навіть за умови, що другий тип 
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 еволюціонує в другому напрямку високими темпами. Стало бути, зміна структури розміщення сил усередині компетиції відбувається незалежно від типу і рівня 
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, їх динаміки і причин, що її викликали. Дана обставина є однією з основних умов самовідбору в компетиції. 

Третя обставина зв'язана зі стійким положенням лідера. Це значить, що після того, як на ринку затвердився лідер, конкурентам варто прикласти чимало зусиль протягом тривалого проміжку часу, щоб змістити його. Причому це відноситься не тільки до ВНЗ, що має найбільшу частку ринку, але й до усіх ВНЗ, що займають лідируючі позиції. Цю обставину можна іменувати „відбором надовго”. У свою чергу, „відбір надовго” багато в чому визначає подальшу „долю” ВНЗ. Тому його варто прийняти як критерій ранжирування ВНЗ щодо наявності можливостей надалі  адаптуватися до зміни ринкової ситуації. Сформулюємо критерій як „ринковий статус ВНЗ” і позначимо символом 
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Вихідною умовою при визначенні значень критерію є віднесення ВНЗ до тієї або іншої групи за 
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. Чим вищі 
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, тим більше імовірність того, що навіть самі несприятливі причини не зможуть за короткий термін сприяти відходу з ринку ВНЗ. Однак, як свідчать дані додатків А і Б, окремі ВНЗ належать до різних груп. У зв'язку з цим необхідно згрупувати ВНЗ у підгрупи, що складаються зі сполучення груп за 
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. У цьому випадку підгрупа є значенням критерію 
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. Позначимо значення двозначним числом, де перша цифра позначає номер групи за 
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, а друга – по 
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. Необхідно взяти до уваги, що деякі ВНЗ на відрізках не мають 
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, а, виходить, у цьому випадку номером групи буде „0”. У Донецькій компетиції дванадцять значень 
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, а в Луганській – вісім. Перелічимо їх у порядку зростання статусу: 0.1, 1.1, 2.1, 1.2, 2.2, 2.3,  3.3, 4.3, 4.4, 5.5, 6.5, 6.6. 

Статус ВНЗ згодом змінюється, оскільки 
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 мають різні ланцюгові темпи приросту на відрізках (
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 відповідно). Однак 
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 демонструють лише динаміку 
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 на відрізках, а тенденції діяльності ВНЗ характеризують їхні середні значення за період, відповідно 
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 демонструють зростання претензій на володіння більшою часткою ринку, а негативні говорять про зниження потенціалу ВНЗ. Позитивні 
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 свідчать про зростання реалізації інтересів ВНЗ, а негативні – про зниження. Таким чином, спрямованості векторів 
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 варто прийняти, як складовий критерій оцінки впливу наслідків зміни параметрів градієнтів ринку на діяльність ВНЗ, що подане як їх співвідношення. Назвемо критерій „співвідношення спрямованостей векторів 
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” і позначимо символом „
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”. Наприклад, якщо 
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 позитивні і при цьому 
[image: image555.wmf]y

i

q

прц

T

 більше, ніж 
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, то таке значення 
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 є найбільш сприятливим для еволюції ВНЗ, оскільки воно означає, що збільшення потенціалу не тільки виправдано, але і вимагає подальшого зростання. Якщо 
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 негативні і при цьому 
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 більше, ніж 
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, то таке значення 
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 є найгіршим для еволюції ВНЗ, оскільки воно означає, що ВНЗ утрачає не тільки позиції на ринку, але і свій потенціал. Вектори 
[image: image563.wmf]y

i

l

прц

T

 і 
[image: image564.wmf]y

i

q

прц

T

 можуть бути позитивними, негативними і нульовими. Можливі дві ситуації, при яких вектор не має спрямованості: перша, коли ВНЗ був присутній на ринку тільки на останньому відрізку періоду; друга, коли ВНЗ протягом декількох відрізків не мав значень 
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. Виходячи зі спрямованості векторів 
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, виділено дванадцять значень критерію 
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 негативний; 
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 негативні; 
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 відсутні.
На підставі даних додатків А і Б у табл. 4.8 подано угрупування ВНЗ Донецької і Луганської компетицій за  критеріями 
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. 
Таблиця 4.8
Угрупування ВНЗ Донецької і Луганської 

компетицій за критеріями 
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Інформація, що міститься в таблиці 4.8, свідчить про різнорідність складу Донецької компетиції. З одного боку, багато ВНЗ мають сполучення значень критеріїв, що робить ймовірним їхній відхід з ринку.  Так, 18,18%  ВНЗ Донецької компетиції в 2002 р. мають значення „1.1” і „
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”, 9,09% - „1.1” і „
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”, а 2,02%  - „1.1” і „
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”. До „зони умовного ризику” також можна віднести 3,03% ВНЗ, що мають сполучення „0.1” і „
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”, „1.2” і „
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” і  „2.2” і „
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”. Стало бути, для 32,32% ВНЗ існує імовірність відходу з ринку. З іншого боку, 57,57% ВНЗ мають „
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”, що свідчить про їхнє бажання і можливість мати великі 
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. Отже, беручи до уваги, по-перше, фазу циклу, у якій знаходиться Донецький ринок,  по-друге, рівень 
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 на останніх відрізках періоду, по-третє, другий варіант трансформації розміщення сил у компетиції,  по-четверте, неминучість переходу другої причини динаміки 
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 в першу (відбувся на останньому відрізку), можна зробити висновок про те, що Донецька компетиція знаходиться напередодні активізації стабілізаційного відбору. 

Склад Луганської компетиції більш стійкий до зміни градієнтів ринку. Лише 11,11% ВНЗ, що мали сполучення значень „1.1” і „
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”, „1.1” і „
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”, „1.1” і „
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”, мають передумови відходу з ринку. Варто звернути увагу, що 15,55% ВНЗ мають „
[image: image666.wmf]3

Z

”, що також створює ризик для їхнього подальшого перебування на ринку. Разом з тим, 42,22% ВНЗ мають „
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”, що демонструє високий рівень реалізації потенціалу. З огляду на те, що параметри Луганського ринку відповідають більш високому рівню конкурентної боротьби в компетиції (особливо рівень 
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), можна припустити, що активізація стабілізаційного відбору можлива в найближчому майбутньому. 
Результати селективної й еволюційної діяльності ВНЗ на обох ринках дозволяють зробити такі висновки. По-перше, ВНЗ дуже розрізняються за статусом в компетиції. Навіть якби усі вони були селекційно еквівалентні (або майже еквівалентні) і, отже, могли б співіснувати якийсь час (залежно від розмірів компетицій), вони не змогли б еволюціонувати взаємно контрольованим образом і, стало бути, ніколи не були б здатні оптимізувати свою функціональну взаємодію. У підсумку склад компетиції обов'язково кількісно і якісно трансформується, тому що еквівалентність потенціалів і їхньої реалізації не може узгоджено підтримуватися протягом тривалих періодів, оскільки вищі навчальні заклади є незалежними конкурентами. По-друге, диференціація ВНЗ продовжується, що переконує у зростанні монополізації ринку. При цьому досвід функціонування Донецької і Луганської компетицій підказує, що взаємна стимуляція розвитку ВНЗ буде приводити до посилення кооперативного характеру їхньої діяльності. По-третє, нелінійна швидкість зростання обох ринків, що відповідає гіперболічному зростанню компетиції, приводить до більш твердих форм конкуренції, що характеризується, з одного боку, „відбором надовго”, а, з іншого, співіснування декількох ВНЗ можливо при наявності сильних кооперативних зв'язків між ними. 

При підведенні підсумків діагностики кон'юнктури локальних ринків ПВО необхідно виходити з того, що це є основа управлінських рішень ВНЗ (далі – рішень). Виходить, по суті, висновки є вихідними умовами для прийняття рішень щодо діяльності на ринку. Перша умова (базова): результати діагностики запевнюють у винятковості факторів формування кон'юнктури ринків. Це доводить, що локальний ринок  є самостійною галуззю оперативного простору ДК, а, отже, рішення повинні бути оригінальними щодо сформованої на ньому кон'юнктурної ситуації. Друга умова: універсальний характер методики діагностики, тобто вона придатна для визначення кон'юнктури всіх локальних ринків і встановлення адаптації до неї ВНЗ у компетиціях. Це дозволяє приймати рішення, порівнюючи ситуації на локальних ринках. Третя умова: дотримання в діагностиці кон'юнктури ринку принципу «внутрішньої виводимості». Це значить, що обсяг і форма інформаційного масиву про кон'юнктурну ситуацію ринку достатні для прийняття аргументованих рішень. Четверта умова: реалізація у межах діагностики кон'юнктури ринків казуально-фіналістичного підходу до ДК, що припускає визначення як кон'юнктурної ситуації на ринку, так і можливих наслідків, що вона здатна зробити на діяльність поданих у компетиції ВНЗ. Це дозволяє приймати рішення з урахуванням як кон'юнктури ринку, так і можливих реакцій ВНЗ у компетиції. 
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