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3.4. Квантифікація кон'юнктури ринку послуг вищої освіти
Одним з елементів інструментарію ДК є система показників, покликана кількісно оцінити ринкові явища і процеси. Про це говориться в роботах абсолютної більшості кон’юнктурознавців минулого і сьогодення. Одні з них виділяють показники як самостійну частину ДК, інші – як компонент методики [11; 12; 16; 19; 20; 25]. Аналіз робіт дозволив прийти до таких узагальнень. По-перше, незалежно від того, яким чином подано характеристику показників, варто погодитися з думкою, що її присутність у ДК необхідна. 
По-друге, не може бути єдиної для всіх галузей системи показників, що характеризують  діяльність продуцентів і поведінки споживачів. Особливо наочно різниця виявляється при зіставленні систем показників у галузях матеріального і нематеріального виробництва. 
По-третє, вимагає уточнення група показників – об'ємні або якісні. З одного боку, як було відзначено в параграфі 3.1, натуральні одиниці виміру об'ємних показників якнайкраще відбивають споживчі властивості послуг, а виходить, характеризують споживчі переваги, що саме по собі є об'єктивною оцінкою споживачами  діяльності ВНЗ. З іншого боку, якісні показники розраховуються на основі об'ємних. Отже, уявляється доцільним у першу чергу розглянути об'ємні показники. 
По-четверте, варто пам'ятати про існування агрегованих значень показників у розрізі типів ринку і відповідних їм типів оперативної галузі ДК, розглянутих у параграфі 1.3. 
Стало бути, узагальнення дають можливість зробити висновок про необхідність розробки у межах 
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 системи об'ємних показників, що дозволяє реалізувати казуально-фіналістичний підхід до формулювання мети дослідження. 
Побудову системи здійснено з урахуванням таких обставин. З одного боку, необхідно враховувати, що перевагу було віддано формалізованому підходу, що припускає використання статистичних й економетрічних методів аналізу. З іншого боку, діяльність складаючих компетицію ВНЗ, багато в чому відрізняється, що дозволяє подати компетицію як різнорідне ціле. Дійсно, попит на ПВО у галузі знань «освіта» діаметрально відрізняється від попиту у галузі «право». Якщо в першому випадку має місце кількісний аспект, то в другому – якісний. Це означає, що значення показників, що характеризують діяльність ВНЗ, формуються під впливом факторів, у ролі яких виступають типологічні риси, наведені у главі 2. Отже, урахування обставин робить необхідним розгляд проблеми співвідношення якості і кількості у методах вивчення кон'юнктури. Разом з тим, оскільки ДК припускає  тлумачення змін в оферентах, що ведуть до виникнення таких властивостей, як незалежність, стійкість, стабільність, то якісну сторону, як було доведено у параграфі 3.2, відбивають типологічні риси, що характеризують діяльність ВНЗ. 

Ідея використання кількісних показників для відображення змін у якісних характеристиках ринку не є новою у ДК. Наприклад, ще Ф.Г.Пископпель вважав, що „показники повинні дати кількісну характеристику тим якісним змінам, що відбуваються в процесі  відтворення, тому що тільки шляхом зіставлення кількісних показників можна установити значимість і напрямки змін, що відбуваються” [11,90]. Ф.М.Левшин думав, що показники повинні дати кількісну характеристику якісним змінам [12,81].  

Сучасні кон’юнктурознавці також не залишають без уваги співвідношення кількісних і якісних характеристик ринку. Так,  В.А.Карпов і В.Р.Кучеренко вважають, що показники вивчення кон'юнктури, у першу чергу, повинні «дати кількісну характеристику якісним змінам, що відбуваються в процесі відтворення і характеризують сформовану ситуацію на ринку” [20,35]. На думку А.І.Бутенка, В.Р.Кучеренка, Е.В.Рака і В.А.Ягорлицького, комплекс економічних показників, за допомогою якого проводиться дослідження кон'юнктури, дозволяє, по-перше, дати кількісну характеристику якісним змінам процесу відтворення [19,35]. К.В.Гуменюк відзначає, що першооснову  якісних оцінок складають кількісні характеристики основних ринкових процесів [21,33]. І.К.Бєляєвський виражає думку, що „стан ринку можна охарактеризувати через систему кількісних і якісних показників, кожний з яких відбиває визначений бік ринкової ситуації” [25,110]. 
Таким чином, попередні і сучасні послідовники дослідження кон'юнктури під якісними характеристиками розуміли зміни в явищах, тенденціях і закономірностях ринкових процесів, а під кількісними – показники, що їх фіксують. Логічність такого трактування у межах традиційного підходу до ДК не викликає сумніву. Разом з тим, незважаючи на видиму простоту, у теорії слабко розглянуті питання ідентифікації якісних характеристик, що визначають тип ринкової ситуації, і кількісних показників, що її вимірюють. Таким чином, в інтересах використання в ДК методів кількісної оцінки якісних характеристик ситуації на ринку ПВО потрібно більш глибоке пророблення проблеми пізнання взаємозв'язку якості і кількості на загальметодологічному рівні. 

В економічній теорії і практиці, коли виникає необхідність кількісних оцінок якісних характеристик, найбільш затребувана кваліметрія [лат. quails – який, якої якості і гр. merpew - вимірюю]– галузь науки, що поєднує методи кількісної оцінки якості продукції. Однак не тільки товари, але і кожен економічний об'єкт, як-от процес, явище або відношення, характеризується єдністю кількості і якості. Кількісні методи дослідження ринкових процесів дозволяють виявити і розкрити сутність їхніх якісних боків. У той же час якісні характеристики сприяють коректуванню й уточненню кількісних взаємозв'язків. Отже, використання кваліметрії в ДК не зовсім коректно, оскільки кон'юнктура демонструє результати ринкових процесів. У цьому зв'язку потрібно вишукати метод, що дозволяє знайти логічний вихід з утруднення між поясненням кількісно невизначуваної сутності і вимірюваним явищем шляхом надання цілісної картини їхніх взаємозв'язків.  

Для дослідження якісних характеристик, що важко піддаються формалізації, на думку В.С.Дадаяна й А.А.Тавадяна, найбільш прийнятний метод кванти​фікації, що дає можливість виявити причинно-наслідкові логіко-функціональні зв'язки у процесах або явищах, які розглядаються [181,14]. Основне значення використання в економіці квантифікації підкреслював М.Менеску [182,84-90]. Покладений в основу цього методу принцип дворівневого опису системи категорій цілком прийнятний і для точно обумовлених об'єктів, яким є система вищої освіти. Під квантифікацією (від лат. quantum –скільки і facio – роблю) розуміється можливість кількісного вираження стану ринку ПВО в цілому і якісних рис діяльності ВНЗ, зокрема. При цьому встановлення типологічних рис виконує лише науково-пізнавальну роль, а виявлена сукупність логіко-функціональних зв'язків служить методологічним засобом взаємозв’язку рис із кількісними показниками. Мова йде про простір понять, які квантифікуються, де кількісні показники характеризують мотиви діяльності ВНЗ, а їхня сума дозволяє дати цілісну картину формування кон'юнктури ринку ПВО, місця і ролі кожного ВНЗ. 
Таким чином, за допомогою квантифікації з'ясовується зовнішня визначеність процесу стабілізаційного відбору в компетиції, рівень розвитку його характеристик. Квантифікація означає конкретизацію поняття «компетиція», оскільки вимірити можна лише те, що існує. При вимірі сутності відбувається трансформація основних якісних властивостей компетиції, котрі приводять до зміни зовнішніх ознак, що виявляються в їхніх кількісних характеристиках. Кількісні зміни відбуваються в компетиції, не змінюючи її сутнісних властивостей, тобто вони відбивають зміни зовнішніх властивостей компетиції. При виборі альтернативних варіантів діяльності  ВНЗ на ринку вирішальне значення мають якісні перетворення, а, отже, використання квантифікації виходить на перше місце. Метод квантифікації носить універсальний характер, про що свідчить його використання як у дослідженнях, проведених в інших галузях економіки, так і в межах системи освіти. [183; 184; 185; 186].

Суть квантифікації полягає в угрупуванні показників, що характеризують стан ринку ПВО в розрізі типологічних рис, котрі відбивають діяльність ВНЗ компетиції, що дозволяє досліджувати причини якісних змін кон'юнктури і структури розміщення сил у компетиції. На відміну від використовуваних у статистиці типологічних угрупувань, у даному випадку як множення виступають не матеріальні об'єкти, події або процеси, а масиви різнорідної інформації про стан ринку ПВО.
Кожна типологічна риса функцій попиту та пропозиції, розглянута в другому розділі, у визначеній мері впливає на формування кон'юнктури ринку ПВО. Визначити вплив багатьох рис на обсяги попиту та пропозиції  важко, а, виходить, їх необхідно віднести до галузі слабкоквантифікованих рис, що визначають психографічні мотиви поведінки споживачів і діяльності ВНЗ. Не викликає сумнівів той факт, що віддаючи перевагу тій або інший ПВО, споживачі тим самим оцінюють діяльність ВНЗ. Отже, вибір споживачем ПВО, що володіє властивостями, яких було обрано як ознаки класифікації у попередньому параграфі, є проявом мотивів, що визначають його перевагу.  Стало бути, основу квантифікації повинні складати такі риси ПВО: „різнорідний насичений асортимент”, „освітньо-кваліфікаційні рівні”, „форми навчання”, „джерела фінансування”. Риси, що безпосередньо характеризують вузи, „рівень акредитації” і „форми власності” - визначені відповідно такими рисами ПВО, як „освітньо-кваліфікаційні рівні” і  „джерела фінансування”. 
При цьому необхідно взяти до уваги, що типологічні риси це, насамперед, сутнісні ознаки, іманентні всім суб'єктам компетиції, але володіючи різними формами прояву. Останні є матеріально-речовинною оболонкою типологічних рис. Тому, коли мова йде про розгляд показників у розрізі рис, то варто мати на увазі – у розрізі форм рис. Оскільки кількість матеріально-речовинних форм рис чітко обмежена, то останні мають атрибутивний характер. Відмітною властивістю рис ВНЗ є те, що вони володіють тільки однією формою, наприклад, навчальний заклад не може бути одночасно державним і приватним, мати перший і другий рівні акредитації. 

При розгляді показників, що характеризують рису „різнорідний насичений асортимент”, необхідно взяти до уваги експланандум третьої посилки, що припускає необхідність агрегування показників щодо  товарно-галузевої  структури ринку ПВО.
В основі визначення структури ринку ПВО лежить вибір споживачів, що уявляється як ланцюг послідовно прийнятих рішень. На першому ступені приймається рішення про сферу майбутньої діяльності, тобто вибирається ГЗ. Мають місце тривіальні міркування типу „хотілося  б вивчиться на медика” або „а чи не спробувати себе в економіці”. Можливо, що галузь знань не подана на локальному ринку ПВО, де проживає потенційний споживач. У цьому випадку вибирається також і ринок. На другому ступені перевага віддається тому або іншому аспекту сфери, тобто вибирається НП. У повсякденній мові часто можна зустріти висловлення типу „у медицині  приваблює хірургія” або „де учать торгівлі”. На третьому ступені споживачі вибирають майбутню професію, тобто спеціальність. У більшості випадків, до відвідування ВНЗ потенційні споживачі не знайомі з найменуваннями спеціальностей.  При цьому обов'язковим є  вибір  ВНЗ, що здійснює навчання. Отже, існує чотири рівні структури ринку ПВО, що визначають агрегування показників 
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: перший – у межах локального ринку; другий – у межах ГЗ; третій - у межах НП; четвертий – у межах спеціальності. У свою чергу, рівні агрегування показників становлять самостійні структурні одиниці емпіричної частини ДК. 

Кожен рівень агрегування припускає два аспекти досліджень: кількісний і якісний. Кількісний аспект припускає одномірне угрупування показників 
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 у межах форм риси  „різнорідний насичений асортимент” кожного рівня ієрархії. Це дозволить досягти високого ступеня диференціації значень показників, що характеризують різноманітність ринкових ситуацій у цілому і різнорідність діяльності ВНЗ, зокрема. Результатом є упорядкований масив інформації, що дозволяє використовувати якісні показники в розрізі динамічних рядів і порівняльної характеристики двох ринків для діагностики кон'юнктури у четвертому розділі. 
Для визначення якісних змін використаний 
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, що реально відбиває зміни в попиті на ПВО, а, отже, зміни в діяльності ВНЗ (більш докладно буде викладено в параграфі 5.2). Двомірне угрупування 
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 у межах форм кожного рівня риси „різнорідний насичений асортимент” і форм рис „освітньо-кваліфікаційні рівні”, „форми навчання”, „джерела фінансування” дозволяють досягти інтегрованої оцінки впливу форм рис на формування кон'юнктури, з одного боку, і переважаючі характеристики діяльності ВНЗ, з іншого. У підсумку виходить упорядкований масив даних, що дозволяє у главі 5 виявити закономірності у діяльності ВНЗ, що відбивають стабілізаційний відбір у компетиції. 
Таким чином, квантифікація кон'юнктури ринку відповідає п'ятому, заключному, етапу створення бази ДК, на якому систематизується накопичена інформація у формі, що припускає подальше дослідження. 

На рис. 3.2 подано квантифікацію кон'юнктури ринку ПВО. Перший рівень агрегування припускає розгляд показників 
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 щодо локального ринку ПВО. Ознака локальності вимагає три форми обмежень ринку:  територіальну, тобто у межах адміністративних областей; часову, тобто у межах періоду дослідження; товарно-галузеву, тобто у межах ПВО. У межах цього рівня  розглядаються тільки кількісні показники, оскільки роль якісних змін приділяється прогнозу ринкової ситуації на локальних ринках ПВО. 
Другий рівень агрегування припускає розгляд показників відносно ГЗ. Відповідно до економічної термінології, ГЗ варто іменувати «секторами» ринку ПВО. Для позначення секторів використані символи, подані в параграфі 3.3 для встановлення галузі значень множення 
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. Виникаючу в ході аналізу груп показників кожного рівня синтаксичну шаблонізацію варто розглядати як неминучість, яка виникає  при демонстрації фреймового типу подання інформації, що лежить в основі побудови оригінальних  систем показників. Даний тип дозволяє в межах формалізації застосовувати різні способи управління висновком за рахунок подання інформації великими одиницями, що іменуються фреймами [від англ. - frame рамка], а також введення їх ієрархічної структури, що базується на ступені  абстракції та можливості подання комбінації декларативної та процедурної інформації [187; 188; 189].
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- кількість осіб, зарахованих на перший курс у секторі „01” в i- ому навчальному році, 
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 - кон'юнктура в секторі „01” у i-ому навчальному році,  
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Результати діагностики секторів можуть бути різними, але при цьому мотиви діяльності присутніх ВНЗ завжди однакові. Тому як емпіричну базу досить вибрати деякі з них. Перевага віддана секторам „01” і „05”, у яких сутність кон'юнктури, цілком ймовірно, має крайні форми прояву: у першому вона присутня в меншому, а в другому - у більшому ступені, ніж в інших секторах. 

Показники, що характеризують якісні зміни в секторах, такі. У межах 
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 форми риси „освітньо-кваліфікаційний рівень” характеризують показники: 
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 - кількість осіб у секторі „01”, зарахованих на перший курс за освітньо-кваліфікаційним рівнем „молодший спеціаліст” в i-ому навчальному році, 
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- „магістр”. У межах 
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 форми риси „джерело фінансування” характеризують показники: 
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- кількість осіб у секторі „01”, зарахованих на перший курс за рахунок коштів державного бюджету в i- ому навчальному році, 
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- коштів місцевих бюджетів, 
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 - коштів бюджету міністерств і відомств, 
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 - за рахунок коштів тих, хто навчається. У межах 
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 форми риси „форми навчання” характеризують показники: 
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- кількість осіб у секторі „01”, зарахованих на перший курс денної форми навчання в i- ому навчальному році, 
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- вечірньої, 
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 - заочної. Аналогічні показники, що характеризують форми рис, розраховуються й у межах 
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. Стало бути, подано систему показників, що дозволяють виявити вплив на стан кон'юнктури в секторі форм трьох типологічних рис.
Третій рівень агрегування припускає розгляд показників відносно НП. ГЗ „освіта” має два НП: „0101” – „педагогічна освіта” і „0102” – „фізичне виховання і спорт”. ГЗ „економіка” має три НП: „0501” – „економіка і підприємництво”, „0502” - „торгівля” і „0503” - „менеджмент”. Використовуючи економічну термінологію, з урахуванням того, що частина ринку ПВО у межах ГЗ іменувалася сектором,  для назви частини ринку у межах НП уведене поняття „підсектор”. Стало бути, сектори складаються з підсекторів. Для позначення підсекторів будуть використані символи, наведені в параграфі 3.3, для встановлення галузі значень множення 
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.
Кількісні зміни кон'юнктури в підсекторах характеризують такі показники. У межах 
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 - ліцензований набір у підсекторі „0101”, 
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 - у підсекторі „0102”. У межах показника 
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- кількість осіб, зарахованих на перший курс у підсекторі „0101” в i- ом навчальному році, 
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 - у підсекторі „0102”. У межах [image: image174.wmf]i
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 - кон'юнктура в підсекторі „0101” у i-ому навчальному році, 
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 - у підсекторі „0102”. Аналогічним чином у межах 
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 розглядаються показники, що характеризують кон'юнктуру в підсекторах „0501”, „0502” і „0503”.
Як емпіричну базу, в секторах „01” і „05” обрано підсектори „0101” і „0501”. Вибір підсектора „0101” обумовлений числом поданих на ньому ВНЗ. Так, наприклад, у даному підсекторі Луганського ринку протягом періоду їх було п'ять, у той час як у підсекторі „0102” тільки один. За кількістю спеціальностей, а також за кількістю студентів, що навчаються, підсектор „0501” перевершує підсектори „0502” і „0503”. Вибір в обох секторах двох локальних ринків за одним підсектором дозволить зафіксувати відмінність у формуванні кон'юнктури в підсекторі одного сектора, але різних ринків, з одного боку, і різних секторів одного ринку, з іншого. Тим самим буде продемонстровано  своєрідність кон'юнктурних ситуацій.
Показники, що характеризують якісні зміни в під секторах, такі. У межах 
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 форми риси „освітньо-кваліфікаційний рівень” характеризують показники: 
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 - кількість осіб у підсекторі „0101”, зарахованих на перший курс за освітньо-кваліфікаційним рівнем „молодший спеціаліст” в i- ому навчальному році, 
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- „магістр”. У межах 
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 форми риси „джерело фінансування” характеризують показники: 
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- кількість осіб у підсекторі „0101”, зарахованих на перший курс за коштів засобів державного бюджету в i- ому навчальному році, 
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- коштів місцевих бюджетів, 
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 - коштів бюджету міністерств і відомств, 
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 - за рахунок коштів тих, хто навчається. У межах 
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 форми риси „форми навчання” характеризують показники: 
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- кількість осіб у підсекторі „0101”, зарахованих на перший курс денної форми навчання в i- ому навчальному році, 
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 - заочної. Аналогічні показники, що характеризують форми рис, розраховуються й у межах показника 
[image: image194.wmf]0501
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Четвертий рівень агрегування показників припускає розгляд їх відносно ПВО. Так, НП „педагогічна освіта” включає шість спеціальностей: „010101” - „дошкільне навчання”, „010102” – „початкове навчання”, „010103” – „педагогіка і методика середньої освіти”, „010104” – „професійне навчання”, „010105” – „соціальна педагогіка”, „010106” – „дефектологія”. НП «економіка і підприємництво» включає дванадцять спеціальностей: „050101” – „економічна теорія”, „050102” – „економічна кібернетика”, „050103” – „міжнародна економіка”, „050104” – „фінанси”, „050105” – „банківська справа”, „050106” – „облік і аудит”, „010507” – „економіка підприємств”, „050108” – маркетинг”, „050109” – „управління трудовими ресурсами”, „050110” – „економічна статистика”, „050111 – „бухгалтерській облік”, „050112”  - „біржова діяльність”. Для позначення ринкової частки відповідної спеціальності скористаємося терміном «ніша», що найбільше часто застосовується в економічній термінології для позначення частини ринку. Отже, підсектори складаються з ніш.
Показники, що характеризують кількісні зміни в нішах, такі. У межах 
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: 
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 - ліцензований набір у ніші „010101” в i- ому навчальному році, 
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 - у ніші „010102”, далі – відповідно у нішах: 
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 - „010103”, 
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 - „010104”, 
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 - „010105”, 
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 - „010106”. У межах 
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- кількість осіб, зарахованих на перший курс у ніші „010101” в i- ому навчальному році, [image: image204.wmf]010102
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 - у ніші „010102”, далі – відповідно у нішах: 
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 - „010103”, 
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 - „010104”, 
[image: image207.wmf]010105

i

q

 - „010105”, 
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 - „010106”. У межах [image: image209.wmf]i
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: 
[image: image210.wmf]010101

i

k

 - кон'юнктура в ніші „010101” на i-ому відрізку, 
[image: image211.wmf]010102
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 - у ніші „010102”, далі – відповідно у нішах: 
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 -  „010103”, 
[image: image213.wmf]010104
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 - „010104”, 
[image: image214.wmf]010105
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 - „010105”, 
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 - „010106”. Аналогічним чином у межах [image: image216.wmf]i
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, 
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 і [image: image218.wmf]i
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 розглядаються показники, що характеризують кон'юнктуру  в нішах сектора „0501”. При цьому необхідно пам'ятати, що за окремими спеціальностями здійснюється підготовка тільки молодших спеціалістів, за іншими – бакалаврів, спеціалістів і магістрів, за третіми – тільки спеціалістів або магістрів, за четвертими – усіх освітньо-кваліфікаційних рівнів.
При виборі емпіричної бази ДК виду ПВО до уваги бралося три ознаки: тривалість присутності виду на ринку, обсяги пропозиції та попиту на вид, кількість ВНЗ, що надають даний вид. У результаті  в підсекторі „0101” перевагу було віддано ніші „010102” (
[image: image219.wmf]010102
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 ), а в „0501” – „050107”  (
[image: image220.wmf]050107
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 ).

Показники, що характеризують якісні зміни в нішах, такі. Для ніші „010102” у межах [image: image221.wmf]010102
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розраховуються показники четвертого рівня аналогічно тому, як це було виконано для секторів і підсекторів. У межах [image: image222.wmf]010102
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 розраховуються  показники в розрізі форм риси „освітньо-кваліфікаційні рівні”: 
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 - кількість осіб у ніші „010102”, зарахованих на перший курс за освітньо-кваліфікаційним рівнем „молодший спеціаліст” в i- ому навчальному році, 
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 - „бакалавр”, 
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 - „спеціаліст”,
[image: image226.wmf]010102
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 - „магістр”. У межах [image: image227.wmf]010102
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 розраховуються  показники, що характеризують форми риси „джерело фінансування”: 
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- кількість осіб у ніші „010102”, зарахованих на перший курс за рахунок коштів державного бюджету в i- ому навчальному році, 
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- коштів місцевих бюджетів, 
[image: image230.wmf]01/
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 - коштів бюджету міністерств і відомств, 
[image: image231.wmf]01
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 - за рахунок коштів тих, хто навчається. У межах [image: image232.wmf]010102
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 розраховуються показники, що характеризують   форми риси „форми навчання”: 
[image: image233.wmf]010102/
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- кількість осіб у ніші „010102”, зарахованих на перший курс денної форми навчання в i- ому навчальному році, 
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- вечірньої, 
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 - заочної. Аналогічні показники, що характеризують форми рис, розраховуються й у межах  
[image: image236.wmf]050107
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Повертаючись к питанню про мову дослідження, про що говорилося в параграфі 3.1, необхідно уточнити використання словосполучень „кон’юнктура в секторах”, „кон’юнктура в підсекторах”, „кон’юнктура в нішах”. При цьому до уваги буде прийнято такі вихідні посилки. По-перше, в основі мови будь-якого наукового дослідження, і цього зокрема, лежить загальноприйнята  традиційна термінологія галузі науки. По-друге, професійна лексика, в тому числі термінологічні словосполучення та професійні скорочення, припускають використання більш коротких форм. По-третє, звернення до коротких або скорочених форм, як уніфікованого інструментарію дослідження, не є відступом від граматичних норм літературної  мови, але є проявом  біль високого рівня  методологічного осмислення  понять, що досліджуються. Тому, спираючись на вищесказане, доцільним уявляється вживання у словосполученнях форм „кон’юнктура секторів”, „кон’юнктура підсекторів”, „кон’юнктура ніш” із збереженням змістовного зна​чення „складова частина кон’юнктура ринку”.
Таким чином, вищевикладене дозволяє зробити такі висновки. По-перше, запропоновано концептуальний підхід, що припускає кількісну оцінку властивостей як компетиції, так і ВНЗ, що входять у неї. Для його реалізації прийнятний метод квантифікації. Суть квантифікації полягає в угрупуванні показників, що характеризують стан компетиції в розрізі рис ПВО, що дозволяє досліджувати причини якісних змін у структурі компетиції. По-друге, виділено два види рис: такі, що безпосередньо характеризують ВНЗ, і такі, що характеризують їх опосередковано, через реалізовані послуги. До першого відносяться риси: „рівень акредитації”, „форми власності”, до другого – „освітньо-кваліфікаційні рівні”, „різнорідний насичений асортимент”, „форми навчання”, „джерела фінансування”. При цьому необхідно взяти до уваги, що риси ці, насамперед, є сутнісними ознаками, що іманентні всім суб'єктам компетиції, але вони мають різні форми прояву. Останні є матеріально-речовинною оболонкою типологічних рис. Тому розгляд показників здійснюється  в розрізі форм рис. По-третє, метод квантифікації дозволяє створювати системи об'ємних показників, в основі яких лежать різноманітні комбінації конфігурацій похідних показників, що дозволяють виявити рівень якісних змін як у компетиції, так і у ВНЗ. Системи є основою для побудови якісних показників, що будуть використані в ДК для виявлення закономірностей у ринкових процесах. 
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