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 КОН'ЮНКТУРА РИНКУ ОСВІТНІХ ПОСЛУГ: 

ДІАГНОСТИКА ЗБАЛАНСОВАНОСТІ
Товарно-галузева специфіка багато в чому визначила темпи і форми переходу на ринкові відносини в різних сферах економіки. В одних галузях він давно завершений, а в інших і в даний час ведуться дискусії про доцільність кардинальних перетворень. Протягом багатьох років соціальна сфера асоціювалася з високим рівнем соціальних гарантій, що повинні були запобігти суспільній нерівності. Цим можна пояснити повільні темпи впровадження у ній товарно-грошових відносин. Повною мірою ця теза відноситься і до такої галузі, як освіта. Використання в діяльності вищих навчальних закладів (ВНЗ) ринкових прийомів і методів господарювання зовсім не виключає встановлення оптимального рівня соціальних гарантій. Необхідно виходити з того, що «ринок» і «соціальні гарантії» - два взаємодоповнюючих, а не взаємовиключних  поняття. У цьому зв'язку досить актуальним уявляється розгляд питань, зв'язаних з дослідженнями, що дозволяють ВНЗ орієнтуватися на ринку послуг вищої освіти (ПВО). До них відносяться кон'юнктурні дослідження (КД), що надають можливість  ВНЗ оцінювати ринкові ситуації. 

КД, що вважалися прерогативою ринкової економіки,  розглядалися радянськими економістами стосовно до зовнішньоекономічної діяльності і вкрай рідко - до вітчизняного ринку товарів народного споживання. Це не перешкодило таким відомим кон'юнктурознавцям, як Ф.Г.Пископпель, Ф.М.Левшин, Д.І.Кос​тюхін і Ф.О.Крутиков закласти теоретичні основи КД. У наші дні інтерес до КД зростає, про що свідчать роботи А.І.Бутенка, В.А.Карпова, В.Р.Кучеренка, К.В.Гуменюка, Т.Є.Дерев'янченко. Процес осмислення предметної галузі досліджень вступив у нову фазу, з урахуванням реалій економіки і рівня розвитку наукової думки. Так, багато хто з кон'юнктурознавців виділяє вивчення збалансованості попиту та пропозиції. Разом з тим, далеко не всі аспекти тут проаналізовано досить глибоко. 

Імпонує думка В.А.Карпова і В.Р.Кучеренка, що розглядають кон'юнктуру з позицій теорії економічної рівноваги. Автори аналізують співвідношення попиту і пропозиції в аспекті окремих фаз економічного циклу [1,77-82]. Такий підхід логічний, оскільки рівень рівноваги є критерієм, що визначає фазу циклу. Одночасно, співвідношення характеризує діалектику переходу якісних змін у кількісні і навпаки. 

С.С.Гаркавенко акцентує увагу на вивченні кон'юнктуроутворюючих факторів, що впливають на пропозицію та попит. З його погляду, вони не є підконтрольними фірмі, але опосередковано можуть суттєво вплинути на результати її діяльності [2,65-66]. Не виключаючи впливу на збалансованість ринку ПВО факторів зовнішнього середовища, варто також виділити вплив внутрішніх факторів, обумовлених діями суб'єктів ринку.  

А.І.Бутенко, В.Р.Кучеренко, Є.В.Рак і В.А.Ягорлицький вважають співвідношення попиту і пропозиції та його динамічні зрушення важливою характеристикою стану ринку. Однак, на їх думку, у кон'юнктурному аналізі рідко вдається безпосередньо зіставити обсяги попиту та пропозиції [2,54]. Аналогічної думки дотримує К.В.Гуменюк, який вважає, що “при оцінці пропорцій ринку окремого товару треба орієнтуватися на непрямі оцінки співвідношення попиту та пропозиції” [3,39]. Позиція авторів справедлива, але не абсолютна, оскільки існують види діяльності, у яких можливо вимірити величину попиту та пропозиції, наприклад, вища освіта. 

Таким чином, методи і прийоми наукового пізнання закономірностей формування пропорції попиту та пропозиції на ринку ПВО повинні бути розроблені з урахуванням таких вимог: по-перше, дотримання діалектики єдності кількісного і якісного ступенів процесу пізнання; по-друге, встановлення визначальної ролі внутрішніх факторів у формуванні пропорції з позицій діалектики загального і часткового; по-третє, можливості обчислювання обсягів попиту та пропозиції. Метою статті є розробка методики діагностики збалансованості попиту та пропозиції на ринку ПВО з урахуванням вищезгаданих вимог.

Перша вимога демонструє діалектичну єдність якісного і кількісного ступенів процесу пізнання. На першому ступені проводиться аналіз кількісних трансформацій кон'юнктурних коливань, а на другому – синтез якісних рис, що викликали. Їх кількісні зміни можуть бути наслідком якісних, а, виходить, діагностика покликана виявити, чи привела зміна  кількості до зміни якості, і навпаки. Перехід кількості в якість, як і протилежний процес, означає, яких ринок функціонує за новими правилами, що повинні дотримувати ВНЗ для успішної діяльності на ринку. Отже, сполучення кількості і якості дозволяє виконати оцінку можливих наслідків коливань ВНЗ. Ступіні пізнання формалізуються у частинах  методики діагностики.

Друга вимога показує діалектику загального і окремого в процесі взаємодії попиту та пропозиції. Вихідною умовою КД ринку ПВО є урахування товарно-галузевої специфіки, що встановлює єдині правила діяльності ВНЗ. Ринок ПВО варто розглядати як цілісний механізм, незалежно від того, у який з галузей знань і якого освітньо-кваліфікаційного рівня ВНЗ роблять послуги, тому що, задовольняючи потребу в знаннях, вони діють у межах єдиного економічного простору, маючи єдине «джерело ресурсів» і реалізуючі «готовий продукт» на ринку одного типу. Умовимося сукупність функціонуючих на ринку ВНЗ іменувати ком петицією. Стало бути, закономірності формування збалансованості на ринку ПВО варто розглядати як загальне , що є синергетичним ефектом діяльності ВНЗ як окремого. Взаємодія окремого і загального знаходить висвітлення в макро– і мікрорівні діагностики пропорції. Макрорівень припускає аналіз збалансованості ринку як результату взаємодії ВНЗ, що складають компетицію, а мікрорівень покликан визначити роль ВНЗ у її формуванні.

Третя вимога вказує на необхідність урахування специфіки ринку ПВО. Виходячи з класичного розуміння категорії «пропозиція», на ринку ПВО сукупний обсяг пропозиції на i-ому відрізку характеризується показником «ліцензований набір» (
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 ), що  відповідно до ст.28 Закону України “Про вищу освіту” демонструє обсяги навчання фахівців у межах напрямку підготовки, спеціальностей і освітньо-кваліфікаційних рівнів [5]. Категорії «попит» відповідає показник «кількість осіб, зарахованих на перший курс» (
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), що характеризує сукупний обсяг реального попиту на ПВО на i-ому відрізку. Пропорція пропозиції та попиту на i-ому відрізку (
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) є відношення 
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 до 
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, що характеризує рівень затребуваності пропозиції. Пропозиція ВНЗ характеризується показником «ліцензований набір ВНЗ на i-ому відрізку» (
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), а реальний попит на послуги ВНЗ - «кількість зарахованих у ВНЗ на i-ому відрізку» (
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). Пропорція в межах ВНЗ (
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) є відношення 
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, що характеризує затребуваність послуг ВНЗ. 

Оскільки сутність попиту та пропозиції вивчена досить глибоко, то особливістю вивчення 
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 є передбачуваність результату. Беручи до уваги дану обставину, при побудові методики використовується метод «дерева можливих рішень», що припускає наявність області фіксованих рішень, на базі логічних посилок, що лежать в основі розуміння кон'юнктури. У ролі аргументів, що дозволяють прийти до одного з рішень, виступають статистичні показники. Як ілюстрацію використання методики обраний ринок ПВО Луганської області.

Завдання, розв'язувані кількісним аналізом на макрорівні, мають як статичний, так і динамічний характер. Перше завдання має статичну спрямованість і покликане установити тип і рівень 
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 на відрізках і домінуючі тип і рівень у досліджуваному періоді. Друге завдання має динамічний характер і покликане визначити напрямки і темпи динаміки 
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. Трете завдання - результативного характеру і служить для виявлення причин, що обумовили напрямок і темпи динаміки 
[image: image14.wmf]i

K

. 

Розв'язання першого завдання дозволяє довідатися, якою мірою потенціал пропозиції відповідає попиту. Для цього виділені два типи 
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). Рівень 
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 характеризує амплітуду кон'юнктурних коливань. При виборі критерію градуювання рівня використано тезу, що міститься у другій вимозі. Це значить, що рівень 
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 є наслідок діяльності ВНЗ, а, значить, він повинний відбивати ступінь впливу 
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 на діяльність ВНЗ. Оскільки діяльність ВНЗ характеризується часткою 
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), то як критерій градуювання обране співвідношення між часткою ВНЗ в 
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 на i-ому відрізку  і абсолютною різницею між 
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 і 
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 на i-ому відрізку (
[image: image30.wmf]K

i

D

). Логіка міркувань така: якщо
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 не робить значного впливу на діяльність ВНЗ, а якщо 
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 сильно впливає на діяльність ВНЗ. Виділимо три рівні: низький, коли 
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. У даному випадку рівень 
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 відбиває відносини ВНЗ у компетиції. У табл.1 міститься характеристика типу і рівня 
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Таблиця 1

Характеристика типу, рівня і динаміки 
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	Показник
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	У середньому за період
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	1,00
	1,08
	1,11
	1,16
	1,16
	1,13
	0,97
	1,06
	1,62
	1,14
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	7,69
	2,81
	5,09
	-0,09
	-2,99
	-13,85
	8,76
	52,83
	7,53


Дані табл. 1 свідчать, по-перше, про домінування в періоді 
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 першого типу, тобто інтересів споживачів; по-друге, рівень 
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 коливається , що говорить про активність формування відносин у компетиції. 
Виникнення другого завдання викликано прагненням ВНЗ мати велику частку ринку. Отже, тип і рівень 
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 не можуть скільки-небудь довгий час залишатися незмінними. Тому 
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 треба розглядати з позицій двох основних характеристик динаміки: напрямку і темпів. Можливі три напрямки еволюції 
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: перший – розривши між 
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 і 
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 збільшується (
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 або 
[image: image61.wmf]0

i

K

®

), другий - розривши між 
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 і 
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 скорочується (
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), третій – розрив між 
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 і 
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 залишається приблизно на одному рівні (
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;

 const). Для виміру темпів використовуються  показники: 
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– середнє за період значення
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– ланцюговий темп приросту 
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 – середнє за період значення 
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. Дані, що містяться в табл. 1 переконують у наявності першого напрямку і досить високих темпів еволюції 
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.
Основу розв’язання третього завдання складає тривіальне твердження: зміни 
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 викликані змінами 
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 або 
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, або 
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 і 
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 разом. Наприклад, зміни 
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 за першим напрямком викликані однією з трьох причин: перша, коли значення 
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 зростає, а 
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 знижується або залишається на колишньому рівні, друга - значення 
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 і 
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 зростають, але при цьому ланцюгові темпи приросту 
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) вищі за ланцюгові темпи приросту 
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), третя - значення 
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 і 
[image: image90.wmf]i

Q

 знижуються, однак 
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. У табл.2 подано характеристики динаміки 
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Таблиця 2

Характеристика динаміки 
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	Показник
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	У середньому за період
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	2,94
	-3,94
	8,25
	13,45
	3,42
	19,84
	11,57
	-0,94
	3,89
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	10,85
	-1,24
	13,76
	13,34
	0,33
	3,24
	21,34
	51,39
	14,13


Дані табл. 2 указують на різні причини динаміки на відрізках. Якщо у 1995, 1997, 2001 рр. мала місце друга причина, то у 1996 р. - третя, а у 2002 р. – перша. З 1998 по 2000 рр. значення 
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, причому у 2000 р. більш ніж у п'ять разів. Однак середнє за період значення 
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), що дозволяє зробити висновок про нарощування ВНЗ потенціалу більш високими темпами, ніж зростав попит на їхні послуги.

Таким чином, результати кількісного аналізу на макрорівні дозволяють зробити такі висновки. По-перше, протягом періоду на ринку домінував перший тип
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 , а рівень у різні роки був як низький, так і високий. По-друге, 
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 еволюціонує за першим напрямком високими темпами. По-третє, на відрізках причини динаміки 
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 були різними.  

Кількісний аналіз на мікрорівні виходить із твердження, що тип і рівень є результат відносин суб'єктів ринку. Причому значення 
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 показує не стільки зіткнення інтересів споживачів і ВНЗ, скільки відносини усередині компетиції. Отже, основу діагностики 
[image: image109.wmf]i

K

 складає дотримання інтересів ВНЗ. Кожен тип
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 припускає наявність особливої системи відносин між споживачами і ВНЗ і усередині компетиції. Будучи обмеженими рамками наукової статті, розглянемо систему відносин на прикладі 
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При 
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 першого типу у покупця є можливість вибору, що ставить ВНЗ у залежне положення. У літературі перший тип 
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 характеризується як «ринок покупця». Стало бути, при першому типі апріорі інтереси всіх споживачів задовольняються повною мірою, а інтереси ВНЗ защемлені. Причому міра обмеження інтересів може бути однакова для усіх ВНЗ або ні. Раніше було відзначено, що інтереси ВНЗ виражаються в значенні 
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і їхньої трансформації приблизно однакові, то , цілком припустимо, що  інтереси будуть дотримані однаковою мірою. Така ситуація можлива, але малоймовірна. Більш реальною є ринкова ситуація, коли ВНЗ мають різні 
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, а, отже, внесок кожного ВНЗ у формування 
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 буде різним. Одні ВНЗ будуть відігравати активну роль, а інші пасивну. Формою прояву активності виступають зміни
[image: image123.wmf]y

i

l

i

d

 і 
[image: image124.wmf]y

i

q

i

d

. Для визначення сили впливу за період використовуються показники: 
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При визначенні ступеня дотримання інтересів ВНЗ за основу варто прийняти рівень 
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, що характеризує рівень надлишку послуг. Якщо рівень 
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 невисокий, то обмеження інтересів буде незначним, незалежно від відповідності 
[image: image131.wmf]y

i

l

i

d

 і 
[image: image132.wmf]y

i

q

i

d

, а якщо високий, то можливі різні сценарії. У випадку з паритетністю 
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 рівноймовірно дотримання інтересів усіх ВНЗ як у рівному, так і в нерівному ступені. У випадку з різними
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 більша імовірність дотримання інтересів ВНЗ, у яких вони вищі. При дуже високому рівні 
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 окремі ВНЗ, можливо, не зможуть реалізувати послуги і підуть з ринку. Таким чином, 
[image: image138.wmf]i

K

 є мірилом інтенсивності конкурентної боротьби, а, виходить, основоположною умовою стабілізаційного відбору в компетиції.  
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 . ВНЗ повинні регулярно переглядати свою тактику щодо розміщення сил, що змінилося. Для виявлення динаміки 
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 ВНЗ згруповано ознакою «активність впливу». При виборі інтервалу угрупування враховано, що max
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 протягом періоду варіювалося від 7% у 1991 р. до 27,98% у 2001 р., а, min
[image: image146.wmf]y

i

q

i

d

 - від 0,03% у 2001 р. до 0,16% у 1993 р. Виділено шість груп: у першу увійшли ВНЗ, що мають значення 
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 . У табл. 3 подано угрупування ВНЗ за значеннями 
[image: image164.wmf]y

i

l

i

d

 і 
[image: image165.wmf]y

i

q

i

d

.
Таблиця 3

Угрупування ВНЗ за значеннями 
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Дані табл. 3 говорять про наявність чотирьох обставин. Перша вказує на зростання більш ніж у два рази ВНЗ у першій групі за значеннями 
[image: image180.wmf]y

i

q

i

d

. Як правило, перша група поповнювалася за рахунок ВНЗ другої. У 1991 р. друга група була найбільш численною. Протягом періоду число ВНЗ у ній скоротилося більш ніж у два рази. Скорочення ВНЗ у другій групі і збільшення у першій спостерігалося і за значеннями 
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. При цьому кількість ВНЗ у другій групі скоротилася у 2,47 рази, а у першій збільшилася у 1,75 рази, що переконує в тім, що не усі ВНЗ із другої групи перейшли в першу. Наприклад, у 1995 і 1996 рр. по одному ВНЗ із другої групи перейшли в третю, а в 1997 р.- два. Таким чином, ВНЗ, що мали малі значення 
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 на початку періоду,  до кінця їх ще зменшили. Друга обставина констатує залишення ринку тими ВНЗ, що мали невеликі значення 
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. У 1997 р. компетиція скоротилася на два ВНЗ, що належали за значеннями 
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 до першої групи. У 1998 р. ще сім ВНЗ пішли з ринку, з них за значенням 
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 у 1997 р. чотири входили у другу групу і три в першу, а за значенням 
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- п'ять у другу і два в першу. Відхід з ринку ВНЗ, що мали малі значення 
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, переконує в наявності стабілізаційного відбору. Третя обставина свідчить про зростання max
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 більш ніж у три рази і скорочення min
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 у три рази. Протягом усього періоду max
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 належало одному ВНЗ . Четверта обставина демонструє наявність групи з трьох ВНЗ, що постійно збільшують значення 
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, наприклад, якщо в 1991 р. їх 
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 складала 20,85 %, то у 2002 р. вона зросла до 49,46%. Обставини дозволяють зробити висновок про збільшення концентрації 
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, що означає диференціацію ВНЗ за ступенем впливу на рівень 
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Від того, яка причина обумовила зростання рівня 
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 залежить  інтенсивність конкуренції в компетиції. Перша і третя причини припускають великий ступінь інтенсивності, а друга – менший. Оскільки на ринку превалювала друга причина, то інтенсивність конкуренції порівняно невелика, незважаючи на збільшення ступеня монополізації ринку. Показником, що характеризує інтенсивність конкуренції  залежно від різних причин еволюції 
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, є «кількість ВНЗ у компетиції» (
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 виміряється ланцюговим темпом приросту 
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 - середнім за період значенням 
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. У табл.4 подано характеристику динаміки 
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Таблиця 4

Характеристика динаміки 
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 Дані табл.4 свідчать, що протягом періоду значення 
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 тричі скорочувалися і двічі підвищувалися. Якщо у 1993, 1994, 1997 і 2002 рр. модифікації 
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Зміни значень 
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 можуть мати різні темпи. Знання темпів досить істотно для ВНЗ, тому що встановлює час, відведений для прийняття рішень, адекватних ринковій ситуації, що змінилася. Для визначення темпів використовуються показники: 
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Результати кількісного аналізу на мікрорівні дозволяють зробити такі висновки. По-перше, ВНЗ диференційовані за ступенем впливу на рівень 
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. По-друге, диференціація ВНЗ продовжується, що переконує у зростанні монополізації ринку. По-третє, судячи зі значень 
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, багато ВНЗ, можливо, перейдуть з однієї групи в іншу.

Друга частина діагностики має макро- і мікрорівень. На макрорівні визначається, чи носили кількісні зміни 
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 якісних характер, тобто чи стала компетиція функціонувати за новими правилами. Якість компетиції формалізована у матеріально-речовинних формах (далі - форми) типологічних рис ПВО (далі - риси): «освітньо-кваліфікаційний рівень", «галузь знань», «джерело фінансування», «форма навчання». Для виявлення домінуючих форм і їхніх модифікацій, що тягнуть зміни в 
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, використовуються  показники: 
[image: image241.wmf]i

K

 
[image: image242.wmf]K

i

T
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 - середнє значення 
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 - середнє значення 
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.У табл. 5 подано характеристику форм риси «освітньо-кваліфікаційний рівень" (МС – молодший спеціаліст, Б - бакалавр, С - спеціаліст, М – магістр) з 1994 по 2002 рр..

Таблиця 5

Характеристика форм риси «освітньо-кваліфікаційний рівень»

	Показник
	Освітньо-кваліфікаційний рівень

	
	МС
	Б
	С
	М
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	1,25
	1,20
	1,02
	0,40
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	5,20
	26,44
	7,90
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	51,77
	29,95
	31,56
	0,16
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	-3,24
	4,98
	3,57
	


Дані табл. 5 переконують у зсуві центру активності від форми МС до форми Б. Настільки значна  активність форми Б буде визначати рівень
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 у майбутньому.  
У табл.6 подано характеристику форм риси «галузь знань» (01 – освіта, 02 – культура і мистецтво, 03 – гуманітарні науки, 04 – соціальні науки, 05 – право, 07 – природничі науки, 08 – математика та інформатика, 09 – інженерія, 10 - транспорт, 11 – медицина, 12 – архітектура, 13 – сільське господарство, лісництво і рибальство, 14 – військові науки, 15 – державне управління) за період з 1994 по 2002 рр.
Таблиця 6

Характеристика форм риси «галузь знань»

	Показник
	Галузь знань

	
	01
	02
	03
	04
	05
	06
	07
	08
	09
	10
	11
	12
	13
	16
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	0,77
	0,88
	1,00
	1,64
	1,08
	1,24
	0,91
	0,98
	0,89
	1,17
	0,68
	0,53
	0,95
	0,40
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	-1,99
	-3,77
	-2,70
	11,35
	1,86
	9,33
	-7,16
	-6,35
	-5,73
	3,14
	-5,78
	
	-1,92
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	5,28
	3,32
	3,33
	0,93
	24,93
	6,91
	2,77
	1,51
	37,31
	0,98
	9,46
	0,06
	3,26
	0,05
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	-1,83
	7,01
	3,61
	39,92
	5,25
	8,34
	0,69
	15,83
	-2,98
	26,69
	-8,04
	
	-6,87
	


Насамперед, дані табл. 6 переконують у значній диференціації галузей знань як за типом, так і рівнем 
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 . Це говорить про необхідність окремого розгляду  
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 в межах галузі знань.

У табл. 7 подано характеристику форм рис «джерело фінансування» (д/б - державний бюджет, м/б - місцевий , г/б - галузевий, дог - за рахунок коштів тих, хто навчається) і «форма навчання» (д/ф - денна форма, в/ф - вечірня, з/ф - заочна) за період з 1994 по 2002 рр.

Таблиця 7

Характеристика джерел фінансування і форм навчання

	Галузь

знань
	Джерело фінансування
	Форма навчання

	
	д/б
	м/б
	г/б
	дог
	д/ф
	в/ф
	з/ф
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	49,07
	6,90
	2,58
	41,46
	69,18
	2,80
	28,02
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	-2,69
	-5,32
	-19,93
	38,84
	4,11
	-12,87
	17,88
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	-8,47
	-11,69
	-24,35
	30,58
	-2,44
	-2,44
	10,41


Дані табл. 7 свідчать про зміну пріоритетів у джерелах фінансування на користь форми дог. При збереженні існуючих тенденцій у темпах форма дог може стати абсолютною. 

Якісний аналіз на макрорівні дозволяє зробити висновок, що кардинально образом змінилися тенденції ринку ПВО, а значить, ВНЗ повинні відповідним чином змінити методи управління.

На мікрорівні встановлюється, якими властивостями володіли ВНЗ, що домінували на ринку й активно формували 
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. Для характеристики двох основних рис ВНЗ: «форма власності» і  «рівень акредитації» використовуються показники:
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 - частка числа ВНЗ визначеної форми в 
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, 
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 - середнє за період значення 
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. У табл. 8 подано характеристику динаміки 
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 в розрізі форм рис «форма власності» (Д- державна, К - комунальна, П - приватна) і «рівень акредитації» (I - перший рівень, II - другий, III - третій, IV – четвертий). 

Таблиця 8

Характеристика 
[image: image270.wmf]i
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 в розрізі форм власності і рівнів акредитації

	Показник
	Форма власності
	Рівень акредитації

	
	Д
	ДО
	П
	I
	II
	III
	IV
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	-4,07
	45,76
	27,27
	-2,59
	4,94
	11,88
	3,21
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	82,10
	13,27
	5,74
	74,28
	8,15
	8,66
	12,53
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	-3,18
	54,29
	32,27
	-0,61
	7,23
	13,03
	6,21


Дані табл. 8 переконують у щорічному скороченні числа державних ВНЗ на 4,07%, що привело до їхнього скорочення з 1991 по 2002 рр. більш ніж на третину. Темпи скорочення цих ВНЗ перевищували темпи скорочення 
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, що послужило основою щорічного скорочення 
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 на 3,18%, але при цьому 
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 залишається досить високою. Кількість комунальних ВНЗ зросла у вісім разів, як правило, за рахунок переходу ВНЗ з державною форми у комунальну. Найбільш активно цей процес проходив у 1993 р., коли перейшло чотири ВНЗ, і в 1997 р. – два. Кількість приватних ВНЗ зросла у п'ять разів. Незважаючи на те, що значення 
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 приватних ВНЗ уступає іншим формам власності, але  їх наявність свідчить про плюралізм форм власності, що дозволяє оцінити зміни як кардинальні. Незважаючи на кількісну перевагу, кількість ВНЗ першого рівня акредитації скорочується. Необхідно відзначити, що з 1999 р. не стало ВНЗ другого рівня. Кількість ВНЗ третього рівня зростає більш швидкими темпами, ніж четвертого. Таким чином, у перспективі можлива кількісна перевага ВНЗ третього і четвертого рівнів. Стало бути,  аналіз на мікрорівні дозволяє зробити висновок, що склад компетиції оновився якісно.

Таким чином, якісний аналіз дозволяє стверджувати, що кількісні зміни 
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 носили якісний характер, а, виходить, ринок ПВО Луганської області став функціонувати за іншими канонами. 

Подана методика діагностики збалансованості попиту та пропозиції на ринку ПВО дозволила визначити тенденції кількісних і якісних змін як на ринку в цілому, так і в діяльності ВНЗ. Надалі вона повинна бути розкрита в прийомах і методах вивчення збалансованості в межах галузей знань. 
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Кратт Олег Адольфович 

КОН'ЮНКТУРА РИНКУ ОСВІТНІХ ПОСЛУГ: 

ДІАГНОСТИКА ЗБАЛАНСОВАНОСТІ
Розглянуто прийоми і методи діагностики збалансованості попиту та пропозиції на ринку послуг вищої освіти. За основу при їх розробці прийнято діалектичну єдність категорій “кількість” і “якість”,”окреме” і “загальне”, враховано також специфіку даного ринку. 

Кратт Олег Адольфович 

КОНЪЮНКТУРА РЫНКА ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫХ УСЛУГ: 

ДИАГНОСТИКА СБАЛАНСИРОВАННОСТИ
Рассмотрены приёмы и методы диагностики сбалансированности спроса и предложения на рынке услуг высшего образования. За основу при их разработке принято диалектическое единство категорий “количество” и “качество”,”частное” и “всеобщее”, учтена также специфика данного рынка. 

Kratt Oleq A.

ARKET CONDITION  OF  EDUCATIONAL  SERVICES: 

DIAGNOSTICS  OF  EQUATION
Receptions and methods of diagnostics of equation of a supply and demand in the market of services of higher education are considered. For a basis by their development the dialectic unity of categories "quantity" and "quality", "individual" and "general" is accepted, specificity of the given market is taken into account also. 
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